
1. ABRIR UN SEGUNDO LOCAL
2. ELABORACION DE NUEVOS PRODUCTOS
3. INICIAR EN LAS VENTAS ONLINE 
4. CONTRATACION DE MAS PERSONAL
5. IMPLEMENTACION DE NUEVAS VARIEDADES DE PRODUCTOS

1. COMPETENCIA CON MAYOR VARIEDAD
2. PRECIOS MAS BAJOS DE LA COMPETENCIA
3. MAYOR CONFORT EN OTROS LOCALES
4. ENTREGAS MAS RAPIDAS 
5. PEDIDOS ONLINE
1. NECESIDAD DE RENOVACION DE IMPLEMENTOS
2. EXTENUANTES HORARIOS DE TRABAJO
3. TIEMPOS DE ESPERA MUY ALTOS EN HORARIOS PEAK 
4. METODO DE ATENCION POCO ACTUALIZADO
5. DIFICIL ACCESO AL NO POSEER DE ESTACIONAMIENTOS 
1. SE ENCUENTRA EN CERCANIAS A LA ZONA COMERCIAL
2. POSEE UNA FIEL CLIENTELA 
3. SOLIDA POSICION EN EL MERCADO
4. POSEEE AÑOS DE EXPERIENCIA EN EL RUBRO
5. LIDER PIONERO EN LOS NEGOCIOS 
AMENAZAS

DEBILIDADES
OPORTUNIDADES
FORTALEZAS

