CLASE 1

Conocimiento 1:
 DEFINICIÓN Y CARACTERÍSTICAS DE LA CIENCIA ECONÓMICA

.- DEFINICIÓN Y CARACTERÍSTICAS DE LA CIENCIA ECONÓMICA
1.1.- CARACTERÍSTICAS
El estudio de la Economía surge como una necesidad de entender los fenómenos que diariamente rodean a los individuos. Podemos ver  que analizamos factores económicos cuando decidimos diariamente que comprar y donde, de tal manera que nuestros ingresos sean utilizados de la mejor manera posible, también lo hacemos cuando elegimos determinado colegio carrera o trabajo pues de ellos depende en gran medida nuestro futuro y el nivel de vida que podamos llevas. En otras palabras para comprender los fenómenos que nos rodean y de esta forma poder controlarlos es necesario conocer los fundamentos que influyen y determinan tanto nuestro comportamiento como el del mercado.

1.2- MÉTODO CIENTÍFICO
La economía es una ciencia social,  ya que utiliza el conocido método científico para llevar a cabo sus conclusiones, y social pues estudia el comportamiento del ser humano en lo referente a sus comportamientos económicos.
       Con respecto al método científico la economía utiliza como herramientas:
·  Observación: La economía está basada principalmente en el estudio de hechos históricos de tal forma de analizar el escenario en que ocurrieron determinados fenómenos y sus posteriores implicancias

· Análisis económico: El estudio de la historia debe ser acompañado por el análisis económico, que implica desarrollar teorías económicas y contrastarlas con la realidad. Lo anterior implica plantearse supuestos a partir de los cuales se deduce en forma lógica predicciones sobre la conducta económica de los individuos, empresas  y mercado

· Análisis Estadístico: El estudio de la economía requiere del manejo de herramientas estadísticas  (econometría) de tal forma de poder, utilizando las herramientas válidas proyectar fenómenos a partir de datos parciales, de otra forma sería necesario manejar el 
· total de la información lo cual no siempre es posible por disponibilidad, tiempo y costo.

·  Experimentos: La economía carece en gran medida de ésta herramienta, debido a que las variables en estudio no son posibles de controlar ni  medir como en las ciencias exactas. Sin embargo existen algunos pioneros,  que en escala reducida, han llevado a cabo planes, generalmente estatales, aplicados a regiones pequeñas de población (geográficas) y una vez que éstas han sido probadas se proyectan a poblaciones mayores. 

 1.3.-  DEFINICIÓN  DE ECONOMÍA
Existen muchas definiciones de Economía, algunas de ellas son:

· Es la ciencia que estudia la conducta humana con relación entre fines y medios, escasos y que tiene uso alternativo
· La Economía es la ciencia de la elección, por lo tanto estudia la forma en que los individuos deciden utilizar los escasos para producir los distintos bienes y distribuirlos para su consumo.
· La Economía analiza la tendencia de los precios, la producción  y el desempleo. Una vez comprendidos estos fenómenos es posible determinar la manera de solucionar los problemas que de esto surge.
· La Economía se preocupa de los mecanismos que se utilizan para asignar los recursos disponibles a los fines deseados. 

ECONOMÍA: Es  una Ciencia Social que estudia la forma en que  los individuos logran su subsistencia, la que se consigue  a través de la obtención de los bienes que satisfacen sus necesidades. Sin embargo los recursos con que cuentan los individuos para satisfacer dichas necesidades son limitados por lo cual la subsistencia del hombre se transforma en un problema que consiste en equiparar las necesidades que son ilimitadas v/s los recursos que resultan ser escasos

Conocimiento 2:
 DEFINICIÒN DE  MODELOS.

Dada la dificultad que implica experimentar  el economista se basa en la historia, a partir de la cual, y utilizando herramientas estadísticas,  busca la relación causa-efecto entre las variables en estudio. 

Una vez que dicha relación se ha determinado es necesario crear  un modelo que reúna dichas relaciones y generar así  un patrón de comportamiento que explique en forma simplificada la realidad. La simplificación de la realidad pasa por la determinación de supuestos que implican generar determinadas condiciones bajo las cuales se explicará dicha realidad. Un modelo por lo tanto es la representación de la realidad en forma simplificada que nos permite explicar un determinado fenómeno, analizarlo, extraer conclusiones y predecir efectos a futuro.

CLASE 2
Conocimiento 3:
 PROBLEMA ECONÓMICO

De la definición de economía se puede apreciar que esta ciencia se basa en un problema de escasez que en términos generales es lo que da pie al problema que se preocupa de solucionar la Economía. 

Dicho problema lo conoceremos como PROBLEMA ECONÓMICO: Consiste en  adecuar los recursos o factores productivos, que son relativamente escasos y de uso alternativo, frente a las necesidades humanas que son múltiples y jerarquizables, a fin de maximizar su uso y beneficio. 
	


1.- NECESIDADES
Las Necesidades podemos definirlas como un sentimiento de carencia. Hablamos de ¿sentimiento¿ debido a que es el individuo en forma personal el que determina sus carencias,  las cuales no tiene porque ser parecidas a las del resto de los individuos.

Dichas necesidades son posibles de clasificar, al respecto, Abraham Maslow (Motivation and Personaliti 1954) realiza la siguiente clasificación: 
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La pirámide de Maslow nos puede ayudar a entender un poco mas lo que se refiere a las necesidades y su satisfacción. Se puede apreciar que en la base se encuentran las necesidades básicas (alimentación, vestuario, vivienda) En un segundo nivel se encuentran las necesidades de seguridad que no son otra cosa que aquellas que le permiten llevar a cabo con tranquilidad su vida sin temor a ser dañado por otros seres tanto física como emocionalmente (dentro de esto encontramos: techo, abrigo, seguridad laboral, atención médica, previsión, servicios policiales etc.). Luego aparecen las necesidades de pertenencia que tienen relación con el hecho de que los individuos requieren sentirse aceptados por los demás y por ende pertenecientes a la sociedad. Así las personas, en mayor o menor medida, se comportan, hablan, se visten, etc. de cierta manera de tal forma de ser aceptados por el grupo. Por último aparecen las necesidades de auto-realización las cuales apuntan a la finalidad de vida del individuo, en otras palabras son aquellas instancias que se generan la verdadera felicidad y que por su puesto no se consiguen comprando un determinado bien, sino que con un conjunto de hechos y situaciones. Por ejemplo para algunos la auto-realización se alcanza siendo excelentes profesionales, para otros teniendo una feliz familia, viajando por el mundo etc. 

Dada la estructura piramidal que plantea Maslow, la idea es que el individuo parte satisfaciendo aquellas necesidades que se encuentran en la base de la pirámide, y una vez que ha satisfecho dichas necesidades accede a un plano superior para satisfacer aquellas que se encuentran más arriba.

Por otra parte las necesidades tienen la característica de ser infinitas y múltiples, lo anterior se debe a que en la medida en que se satisface una necesidad automáticamente aparece otra, como así también es posible que el individuo se vea aquejado por varias necesidades a la vez y de ahí su característica de múltiple. Otra característica es que son jerarquizables, es decir, son posibles de ordenar de acuerdo a la importancia que el individuo le asigne y según dicho orden ser satisfechas.

2.- RECURSOS 
 Entenderemos por recursos o factores productivos a los insumos básicos utilizados en la producción de bienes o servicios.

Dichos recursos son posibles de clasificar en: 

· Recursos Naturales: Tierra cultivable y urbana, minerales agua luz solar. 

· Trabajo o Mano de Obra: capacidades físicas e intelectuales que los seres humanos destinan a la producción. 

· Capacidad empresarial: La que poseen ciertas personas en forma natural o adquirida, para generar negocios y conducir empresas. 

· Capital: Todo aquello relacionado con infraestructura: Edificaciones, equipos,  maquinarias,  instalaciones  etc. 

Por su parte los recursos tienen las siguientes  características:

· Uso alternativo: Lo anterior implica que un mismo recurso es posible destinarlo a distintos procesos productivos y por ende fabricar distintos bienes con el mismo recurso. 

· Escasos: Es decir son pocos en comparación con el número de  necesidades que  existen 

En resumen: No se debe confundir  el Problema Económico con  la pobreza ya que esta última solo afecta a determinado grupo de personas o países. En cambio el Problema Económico afecta a todos los individuos, y ha acompañado al ser humano desde siempre.
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 3.-  BIENES 
Las múltiples necesidades que tienen

 Los individuos necesitan ser satisfechas. Por esto los individuos destinan los recursos o factores productivos a la producción de bienes. Dado lo anterior, entenderemos por bienes todo aquello que satisface una necesidad.
Como se puede apreciar la definición de bienes es bastante amplia y no solo se restringe a objetos fabricados por las empresas, si no que cualquier cosa es posible de considerar como un bien, siempre y cuando satisfaga alguna necesidad de un individuo.
Los bienes son susceptibles de clasificar de distintas formas, algunas de ellas son:

a)  Desde un punto de vista económico:
· B. Libres: Son aquellos relativamente abundantes, que no tiene dueño, que no tienen precio, y que no se necesitan factores productivos para obtenerlos. 

· B. Económicos: Son aquellos relativamente escasos, que tiene dueño, que tienen precio, y que se necesitan factores productivos para obtenerlos. 

b) Dependiendo de su uso:
· B. de Capital: Son aquellos que se utilizan en la producción de otros bienes. 

· B. de Consumo: Son aquellos destinados a satisfacer una necesidad inmediatamente 

c) Dentro de los de consumo, según su durabilidad:
· B. Durables: Son aquellos que satisfacen una necesidad por largo periodo de tiempo. 

· B. No Durables: Son los que al satisfacer una necesidad quedan inservibles o desaparecen. 

d) Desde el punto de vista de su materialidad:
· B. Tangibles: Son aquellos entendidos como objetos palpables, es decir, que tienen masa. 

· B. Intangibles: Corresponden a los servicios. 

e) Desde el punto de vista de quien es su dueño:
· B. Públicos: Aquellos que pertenecen al Estado y por lo tanto fruto del aporte de todos los habitantes. 

· B. Privados: Son de uso y goce de su propietario, por lo tanto fruto del aporte de su dueño. 

4.- COSTO DE OPORTUNIDAD
 La elección de una alternativa implica rechazar otras, lo cual nos acarrea un costo, el cual consiste en que debemos dejar de hacer u obtener cosas dado que nuestros recursos no alcanzan para todo los que necesitamos o deseamos. Dicho costo lo conoceremos como Costo de Oportunidad
DEFINICIÓN: El costo de Oportunidad es el valor que se ha perdido en términos de satisfacción, de aquella alternativa (la segunda mejor) que se debe rechazar dado que se ha optado por una mejor.
Por ejemplo: Supongamos que un individuo, con dinero y tiempo, está evaluando diferentes alternativas para salir de vacaciones. Dichas alternativas son:

· Cancún 

· Punta Cana 

· Jamaica 

· España 

El procedimiento lógico implica que el individuo deberá analizar cada una de las diferentes alternativas, y proceder a ordenarlas de acuerdo al nivel de satisfacción que cada una le brindaría. Supongamos que el orden que el individuo le asignó fue el siguiente:

· 1ra. Punta Cana 

· 2da. España 

· 3ra. Cancún 

· 4ta. Jamaica 

 En este caso el individuo deberá ir de vacaciones a Punta Cana ya que es esa la alternativa que, de acuerdo a su parecer, le brinda la mayor satisfacción. Al hacer esto automáticamente ya no puede realizar las otras alternativas, es decir, no puede ir de vacaciones a España, Cancún, o Jamaica (por lo menos en esta oportunidad). Lo anterior implica un costo, ya que el hecho de optar por Punta Cana implica no poder ir a los otros sitios. Ese costo implícito en el proceso de elección es el que conoceremos como Costo de Oportunidad. En este caso puntual el costo de oportunidad sería la pérdida de la satisfacción que le hubiera reportado la segunda mejor alternativa, es decir, la satisfacción de vacacionar en España.
Las condiciones para que exista costo de oportunidad son:

· Debe existir más de una alternativa, ya que de lo contrario no es posible elegir. 

· Todas las posibilidades en estudio deben ser alcanzables, de lo contrario quedan fuera del análisis, pues solo lo que es factible de lograr se puede considerar como una alternativa. 

5.- UTILIDAD MARGINAL DECRECIENTE.
 Cada vez que los individuos eligen determinado bien con el fin de satisfacer una necesidad sufren de un fenómeno llamado Utilidad Marginal Decreciente. Dicho fenómeno consiste en que en la medida en que consumimos unidades adicionales de un bien, la satisfacción que se experimenta  con cada nueva unidad es cada vez menor. 

Como es lógico la satisfacción es un fenómeno complicado de medir, y en la realidad los individuos no perciben grados de satisfacción, a lo mas son capaces de decir que algo les agrada o desagrada. A pesar de lo anterior, supongamos por un momento que si es factible medir numéricamente el grado de satisfacción que experimenta un individuo. Así se podría generar la siguiente situación. Por ejemplo:      Necesidad: sed
	Sorbos de agua
	Utilidad Marginal
	Utilidad Total

	1º
	150 u/s
	150 u/s

	2º
	120 u/s
	270 u/s

	3º
	80 u/s
	350 u/s

	4º
	50 u/s
	400 u/s

	5º
	20 u/s
	420 u/s

	6º
	0 u/s
	420 u/s

	7º
	-15 u/s
	405 u/s


U/s = unidades de satisfacción  

Se puede apreciar que en la medida en que el individuo va tomando sorbos de agua la satisfacción que le brinda cada sorbo adicional es cada vez menor (ver columna de Utilidad Marginal), a este fenómeno es el que se conoce como Utilidad Marginal Decreciente. Lo anterior, se debe básicamente al hecho de que en la medida en que consumimos unidades adicionales de un bien la necesidad va disminuyendo, razón por la cual la satisfacción que sentimos también es cada vez menor.

CLASE 3 Conocimiento 4 

: PREGUNTAS FUNDAMENTALES DE LA ECONOMÍA

Toda sociedad independientemente de su grado de avance, se plantea a través de su historia preguntas que son indispensables para su orden económico.

Estas preguntas son:

¿Qué producir?

Se refiere a que bienes y servicios serán fabricados con los recursos escasos con que se cuenta, es decir, implica una elección de parte de los individuos de la sociedad destinada a definir que necesidades se prefieren satisfacer por sobre otras, como así también implica determinar en qué cantidad se producirá cada bien.

 ¿Cómo producir?
Dado que los recursos son escasos y de uso alternativo es necesario definir la mejor forma de combinarlos a fin de producir los bienes requeridos. Por lo tanto, esta pregunta busca determinar cuál será la tecnología (forma en que se hacen las cosas) que se empleará en el proceso productivo, la elegida deberá ser siempre la más eficiente de acuerdo con lo que se va a producir.

¿Para quién producir?
Se refiere a qué
 Grupo de la población estará dirigido el bien que se va a producir. Lo anterior está determinado por el Sistema de Precios y por el Ingreso de las familias, es decir, desde un punto de vista económico se produce para quien lo pueda comprar. En lo que se refiere al Sistema de Precios, es decir, el conjunto de precios de la economía, esto influye pues muchas veces lo que compramos de un bien está influenciado por los precios de otros bienes

En lo que respecta al Ingreso de las familias entenderemos por tal todas las retribuciones que recibe estas por el uso o arriendo de los factores productivos (de lo anterior se desprende que las dueñas de los recursos o factores productivos son de las familias)

	Recurso
	Retribución

	Mano de Obra
	Sueldo o Salario 

	Recursos Naturales
	Renta

	Capital
	Dividendos

	Capacidad Empresarial
	+  Utilidad

	 
	Ingreso


En una economía como la nuestra, además de lo anterior, es necesario considerar todos aquellos subsidios que entrega el Estado en  favor de las familias, como son: Subsidio habitacional, becas, asignación familiar, salud y educación pública, junta de auxilio escolar y becas, etc. Ya que de una u otra forman pasan ser una suerte de ingreso para las familias.

Por su parte el nivel de  los ingresos difiere de una familia a otra, esto se debe básicamente a las siguientes razones:

· Una mala dotación inicial de factores: Es decir, el individuo no cuenta con recursos o la calidad de estos es deficiente. Esto puede ocurre cuando el individuo no posee las capacidades para desarrollar su mano de obra o capacidad empresarial, ya sea por una baja capacidad intelectual o porque no recibió la educación o capacitación adecuada para estos efectos, como así también implica aquellas situaciones en que sus antecesores no le legaron ningún recurso, como podrían ser los de capital o recursos naturales. 

· Una mala asignación de los factores: Esto puede ocurrir por ignorancia, es decir el individuo posee el recurso pero lo ignora o simplemente no sabe como potenciarlo, o porque el individuo busca una realización más personal que monetaria, lo que implica que el individuo asigna sus recursos buscando una satisfacción mas personal que monetaria. 

· La relativa escasez del recurso: Esto implica que en la medida en que un recurso es escaso en el mercado,  el valor de dicho recurso será mayor. Por el contrario un recurso muy abundante en la economía recibirá una retribución menor de parte del mercado 

 

Conocimiento 5:
SISTEMAS ECONÓMICOS CONTEMPORANEOS

SISTEMA: Conjunto de elementos que ordenadamente relacionados entre sí, contribuyen a un determinado objetivo
            
Basándonos en la definición anterior podemos plantear que el objetivo de los sistemas económicos sería el de tratar de satisfacer al máximo las necesidades de los individuos con los recursos con que se cuenta. Para conseguirlo deberíamos conocer cuales son las necesidades de los individuos, y por otra parte saber cuales son los recursos con que se cuenta y que se puede producir con ellos. En otras palabras se requiere información, lo cual no sería un problema si se encontrara disponible y agrupada por ejemplo en una base de datos, sin embargo, la realidad es que las necesidades las conocen los consumidores, mientras que los recursos y su utilización es información que manejan los productores.
Por lo tanto, lo anterior lleva a plantearnos la interrogante de cual será la mejor forma en que se maneja esta información. Así, la repuesta a esto genera la diferencia entre los sistemas económicos
1.- SISTEMA ECONÓMICO DE LIBRE MERCADO O CAPITALISTA
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Características:
·  Los factores productivos o recursos son de propiedad privada e individual. 

· Los mecanismos de mercado tales como la Oferta, la Demanda y las fluctuaciones de precios son los que regulan la asignación de los recursos a los procesos productivos en los distintos mercados 

Ejemplo: supongamos la existencia de una economía donde se producen solo dos bienes, el bien “X” y el bien “Y”. Veremos que sucede si el bien “X” sube de precio y a su vez el bien “Y” baja de precio.
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Así si el precio del bien “X” aumenta (debido a que se a hecho relativamente escaso) el consumo tiende a disminuir, mientras que la producción tiende a aumentar, con lo cual se soluciona el problema de la escasez. Debido al aumento de la producción se requerirán de más factores productivos. Estos se trasladarán desde el mercado del bien “Y”, ya que como éste ha bajado de precio (producto de su sobre abundancia), el consumo ha aumentado y la producción ha disminuido con lo cual se liberan recursos que serán traspasados al mercado del bien “X”. En conclusión las fluctuaciones de precios y  el comportamiento de los consumidores y productores hacen que los recursos se trasladen de un mercado a otro.

· El Estado no desempeña ningún rol significativo en el ámbito económico, solo se preocupa que prevalezca la libertad y la competencia. 

· Las unidades o agentes económicos que toman las decisiones son las familias y las empresas, las cuales lo hacen basándose en el postulado de maximizar sus beneficios. 

· Para que el sistema opere en forma eficiente lo ideal es que exista un gran número de consumidores y de productores de tal manera que ninguno de ellos en forma individual pueda influir en el precio o en la cantidad transada. 

· No deben existir barreras que impidan el desplazamiento de recursos y/o empresas de un mercado a otro. 

· Los mercados de bienes o de factores deben ser transparentes, es decir, debe existir información disponible sobre precios y cantidades transadas, para que de esta forma los agentes económicos puedan tomas sus decisiones. 

 2.- SISTEMA CENTRALMENTE PLANIFICADO
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Características
· Todos los factores productivos son de propiedad del Estado, es decir, no existe la propiedad privada. 

· Todas las decisiones de asignación de recursos la toma el Estado a través de un organismo de planificación centralizado. 

· El mercado y los precios no tienen ningún rol significativo todo se ajusta a un plan de distribución elaborado. 

· La coordinación de las decisiones de producción y consumo se elaboran a través de un detallado sistema de contabilidad general, en el cual se evalúan las necesidades con los recursos a fin de decidir cuáles son las mejores alternativas de producción. 

  3.- SISTEMA ECONÓMICO MIXTO
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Características 

· Este sistema consta de dos sectores, por una parte el Sector Privado, que incluya a las empresas ya las familias, y por otra parte el Sector Público que incluye la Administración pública y las empresas públicas 

· Ambos sectores tiene acceso a la propiedad de los factores productivos, sin embargo, el sector privado es mayoritariamente dueño del capital y de los recursos naturales, mientras que el sector público se dedica más bien a explotar industrias de tipo estratégico. 

· Por su parte el sector público, es decir, el Estado sigue el principio de Subsidiaridad, o sea, explota todas aquellas actividades que siendo necesarias no son realizadas por los privados, ya sea por poco rentables o porque su inversión inicial es demasiado grande. Sin embargo el Estado estará constantemente tratando de crear las condiciones para que el privado se incorpore. 

· Los mecanismos de mercado y los de planificación estatal actúan a la par en la coordinación de las actividades económicas, ya que a través de esta última se intenta corregir algunos problemas que puede presentar el mercado. Para lo anterior se utiliza lo que se conoce como Re-distribución del Ingreso y que consiste básicamente en cobrar impuestos a las familias de altos ingresos, con lo cual se entregan subsidios a las familias de bajos ingresos

Conocimiento 6:
ECONOMÍA POSITIVA Y ECONOMÍA NORMATIVA

La Economía no solo nos permite comprender, describir, explicar y predecir el comportamiento de los fenómenos económicos, sino que también a partir de ellos es posible diseñar e implementar medidas, que permitan de una u otra manera, solucionar los problemas y de esta forma mejorar la sociedad. Así la Economía se mueve en dos dimensiones: una que involucra aspectos objetivos, basados principalmente en hechos cuantificables, y otra que implica juicios de valor, que se desprenden muchas veces de conclusiones personales, y que por ende son más bien subjetivas. Esta distinción entre la descripción de la realidad y las conclusiones o juicios a los que se puede llegar es lo que se conoce como Economía Positiva y Economía Normativa (respectivamente). 

· Economía Positiva: 
Es aquella analiza la economía desde un punto de vista objetivo, basándose en teorías, modelos, cifras, etc. Se fundamenta en aspectos que solo pueden ser considerados como verdaderos o falsos, es decir, busca explicar el funcionamiento de determinados fenómenos que ocurren en la realidad, sin entrar a determinar si dichos fenómenos son buenos o malos.

· Economía Normativa: 

Analiza la economía desde un punto de vista ético y valórico, es decir involucra aspectos relacionados con juicios de valor, y por lo tanto busca determinar si algún fenómeno o decisión  económica es buena o mala para los agentes económicos (familias empresas, etc.). Por lo tanto  este enfoque no arroja resultados que puedan ser considerados como verdaderos o falsos, ya que en ellos i
Interviene la ética, y por lo tanto no pueden resolverse solo a través de un análisis económico  si no que requieren debates y decisiones de carácter político

CLASE 4

Conocimiento 7 

: EL MERCADO

En una economía como la nuestra la producción d bienes y servicios es responsabilidad de las empresas, las cuales ofrecen su producción a los consumidores. Dicha interacción entre consumidores y productores se lleva a cabo en el Mercado. 

El mercado corresponde por tanto a la instancia donde se ponen en contacto consumidores y productores con el fin de intercambiar bienes y servicios, fijando con ello el precio y la cantidad a transar
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Consumidores y productores interactúan libremente, es decir, manejan recursos con los cuales según sean sus preferencias adquirirán los bienes y servicios que necesitan, los cuales según las posibilidades de producción se asignaran a los procesos productivos de los bienes que son demandados. Dado lo anterior la transacción es la resultante de una negociación voluntaria de ambas partes.

La responsabilidad de la toma de decisiones corresponde a cada individuo en particular, sin embargo esto  no significa un descontrol o falta de planificación.  Por el contrario, cada individuo planifica según su conocimiento, el cual a través del mercado se integra al resto de los individuos.

En general, si alguien desea un determinado bien, este deseo junto al de otros individuos hará que el mercado les responda a través de la producción de dicho bien. Tal vez las razones que impulsan a cada individuo a desear dicho bien sean distintas, pero eso no importa, lo relevante es que todo esto se tradujo en un deseo común.

Por su parte, el empresario estará dispuesto a producir lo que las familias demanden a cambio de los recursos productivos de estas. Durante este proceso se desarrolla un vínculo que constituye el eje sobre el cual funciona el mercado, y es el hecho de que los empresarios solo producen lo que familias desean, haciendo que el proceso no se convierta en algo caótico.

Los consumidores planificaran la distribución de su ingreso para así maximizar su bienestar, es decir, comprarán los bienes de tal forma de satisfacer al máximo sus necesidades, mientras que los productores para maximizar su beneficio (o ganancias) producen aquellos bienes  que desean los consumidores, de tal forma de asegurar sus ventas. En otras palabras estos dos agentes (consumidores y productores) se comportaran de tal forma de maximizar sus respectivos beneficios 

El mercado también regula el hecho de que el productor no puede cobrar cualquier precio por su producción, pues los consumidores simplemente le comprarán a aquel productor que presente el precio más bajo. Así el productor que quiera vender sus bienes, y con ello tener ganancias, deberá cobrar aquel precio que los consumidores estén dispuestos a pagar, de lo contrario no venderá. De lo anterior se concluye que el precio de los bienes surge del común acuerdo de ambas partes, es decir el productor cobrará aquel precio que el consumidor esté dispuesto a pagar, pero que a su vez le permita cubrir sus costos y obtener ganancias. Así cuando los costos de producir un bien son mayores que el precio que los individuos están dispuestos a pagar el producto no se vende, y por lo tanto es preocupación de los productores desarrollar nuevas tecnologías que permitan reducir el costo de producción de tal forma que se acerque al precio que los consumidores están dispuestos a pagar. Lo anterior lo podemos ver reflejados en un sinnúmero de bienes que en la actualidad existen pero que aún se encuentran en etapa de desarrollo y que por lo tanto no se han masificado (ej.: automóvil eléctrico, teléfono con visor de imagen etc.)

Por otra parte el precio también cumple la función de ser una señal, tanto para el productor como para el consumidor. Así, cuando por una u otra razón se produce la escasez de un bien en un mercado, el precio de este tiende a subir, lo cual es un aviso para las empresas de que deben aumentar la producción. Por su parte, los consumidores al ver que el bien sube de precio tienden a disminuir las compras de este bien. Así ante una misma alza en el precio, los productores tenderán a fabricar  más y los consumidores a comprar menos, con lo cual la escasez del producto tiende a desaparecer. 
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En general, el mercado al actuar libremente ejerce un orden, fruto del comportamiento de consumidores y productores. Lo anterior da la impresión de que el mercado actuará como una autoridad que regula el comportamiento de los individuos, es sí que Adam Smith (1723 – 1790) conocido como el padre de la Economía Moderna, planteaba que el mercado era regulado por lo que él llamó una “mano invisible”. Con esto deseaba expresar el hecho de que, a pesar de que no existiera una autoridad determinada que rigiera el mercado, existen fuerzas que le daban un orden y estructura, que por ende lo hacen funcionar.

Ahora bien, un mercado es posible de clasificar de muchas formas: por tamaño, por tipo de empresas que lo conforman, por su tasa de crecimiento etc. Sin embargo, desde un punto de vista económico la clasificación más utilizada es la que analiza la competencia que existe al interior del mercado. Por lo tanto desde el punto de vista de su grado de competencia son posibles de clasificar de la siguiente manera:

· Mercados de Competencia Perfecta: Son aquellos donde existe un gran número de consumidores y de productores, tal que ninguno de ellos puede en forma individual influir sobre el precio o la cantidad. 

Características:

· Infinitos Oferentes e infinitos Demandantes, es decir, existen tantos consumidores y productores que individualmente son muy pequeños dentro del total, por lo tanto lo que haga cualquiera de ellos en forma individual es insignificante y no afecta el funcionamiento del mercado 

· Los bienes son homogéneos al interior del mercado. Lo anterior supone que los bienes al interior del mercado son muy parecidos, aunque sean fabricados por distintas empresas. En otras palabras, nos referimos a aquellos bienes que si les quitamos el envase sería muy difícil  determinar su marca. Ejemplos de este tipo de bienes son: Sal, aceite, leche, arroz pan etc. 

· Mercados de Competencia Imperfecta: Son aquellos donde uno o un grupo de Oferentes o Demandantes, son capaces de influir sobre el precio o sobre la cantidad. Lo anterior se debe básicamente al hecho de que existen pocos (oferentes o demandantes) de tal forma que con su comportamiento influyen sobre el mercado.  

Existen varios tipos de imperfecciones:

· Monopolio: Es aquella situación donde existe un solo oferente productor del bien o servicio. Lo anterior no implica necesariamente que él tenga todo el poder en el mercado y que los consumidores se encuentren a su merced. Por el contrario, un monopolista que desea vender lo que produce estará obligado a hacerlo al precio que el consumidor esté dispuesto a pagar, como así también el producto debe tener las características (calidad, tamaño, variedad etc.) que los consumidores  busquen en él. De lo contrario los individuos no compraran el bien 

· Monopsonio: Es aquella situación donde existe un solo demandante. Si bien no es una situación  muy común, si se genera en el caso de empresas que demandan ciertos tipos de materiales o materias primas muy específicas, y que por lo tanto   deben ser mandados  confeccionar  a pedido. Lo anterior transforma a esa empresa en el único demandante del producto. o insumo

· Oligopolio: Es aquella situación donde existen pocos demandantes o pocos oferentes, es así que existe oligopolio de demanda y oligopolio de oferta:

· Oligopolio de Demanda: pocos Demandantes tal que son capaces de influir sobre el precio o la cantidad

· Oligopolio de Oferta: Pocos Oferentes tal que son capaces de influir sobre el precio o la cantidad. Incluso es posible apreciar que el actuar de una de las empresas influye sobre el actuar de las restantes y viceversa 

CLASE 5
Conocimiento 8 

LA DEMANDA

1 ASPECTOS GENERALES
Con respecto al comportamiento de los consumidores en lo referente a sus compras, es posible observar que (en general) cada vez que aumenta el precio de un bien la cantidad de bienes que los individuos están dispuestos a comprar disminuye, en cambio cuando el precio de un bien disminuye los individuos tienden a comprar una mayor cantidad de bienes.  

En general se puede apreciar que existe la siguiente relación entre el precio (que abreviaremos con la letra p) y la cantidad (que abreviaremos con la letra q) de unidades que un individuo está dispuesto a comprar:
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	DEFINICIÓN:

 


La función Demanda está compuesta de infinitas combinaciones de precio y cantidad, alguna de las cuales pueden ser representadas a través de una tabla, donde se presentan los diferentes precios y las cantidades que el individuo estaría dispuesto a comprar a cada uno de estos precios. Por ejemplo: la siguiente tabla representa las cantidades de helado que un niño, estaría dispuesto a comprar  a los diferentes precios, en un mes

	Precio de helados  
	Cantidad demandada de helados

	$100

  $80

  $60

  $40

  $20

  $  0
	   0”u”

 30”u”

 60”u”

 90”u”

120”u”

150”u”

	[image: image10.png]Obs.: La DEMANDA y la cantidad demandada no es lo mismo, ya que este dltima corresponde a un
determinado nimero de unidades que el individuo estd dispuesto a comprar a n precio determinado.

En cambio la Demanda es el conjunto de infinitas combinaciones de precios y cantidades demandadas







Los datos contenidos en la  tabla anterior los podemos representar en el siguiente gráfico.
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Cada una de las combinaciones de precio y cantidad se encuentran representadas gráficamente como un punto. Dado que la demanda esta compuesta por infinitas combinaciones de precio y cantidad, en definitiva en el gráfico existirán infinitos puntos que representen cada una de estas combinaciones. Por lo tanto dichos  puntos formarán una línea, que pasará a ser la representación gráfica de la función de Demanda 
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     Se puede apreciar que la función  de demanda tiene pendiente negativa, esto se debe  a que existe una relación inversa entre el precio y la cantidad demandada.

 2.- VARIABLES QUE DETERMINAN  LA DEMANDA

 Si bien el precio es la variable más importante a la hora de determinar la cantidad que los individuos compren de un bien, existen otras variables que influyen sobre la demanda de dichos individuos haciendo que ésta aumente o disminuya

  a) INGRESO: Sabemos que el ingreso corresponde a la retribución que reciben las familias por el uso o arriendo de los factores productivos, por lo tanto representa el poder adquisitivo de las familias generándose la siguiente relación.
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b) PRECIO DE BIENES SUSTITUTOS: Entenderemos por bienes sustitutos aquellos que satisfacen de igual forma una necesidad. Por lo tanto una variación en el precio de uno de ellos afecta la demanda del otro bien. Supongamos que A y B son dos bienes sustitutos:
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c) PRECIO DE BIENES COMPLEMENTARIOS: Entenderemos por bienes complementarios aquellos que para satisfacer una necesidad deben consumir en forma conjunta. Por lo tanto una variación en el precio de uno de ellos afecta la demanda del otro bien. Supongamos que A y B son dos bienes complementarios:

	 [image: image15.png]/A +pcompa =) /\ - Demanda B
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 d) GUSTOS O PREFERENCIAS: Es una variable altamente subjetiva, influenciada por las modas, el momento histórico, las temporadas, y la publicidad
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Conocimiento 8 

LA DEMANDA

VARIACIÓN EN LA DEMANDA v/s VARIACIÓN EN LA CANTIDAD DEMANDADA
Los cambios continuos que sufren los individuos  (gustos, nivel de ingreso etc.) hacen que la Demanda que tiene las personas hacia cada uno de los bienes que ofrece el mercado sufra variaciones a través del tiempo. Así hablaremos de una variación en la demanda cada vez que cambie algunas de las cuatro variables nombradas en el punto anterior (Ingreso, Precio de bienes Sustitutos, Precio de bienes Complementarios y Gustos o Preferencias). Gráficamente corresponderá a un desplazamiento paralelo de la función de demanda, hacia la derecha si es un aumento o hacia la izquierda si es una disminución:

Aumento de la DEMANDA 
Provocado por:      

· Aumentos en el Ingreso 

· Aumento del precio del bien Sustituto 

· Disminución en el precio del bien Complementario 

· Aumento de los Gustos o Preferencias 

· Aumenta la publicidad favorable

· Noticias favorables
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 Disminución de la DEMANDA 
Provocado por: 

· Disminuciones en el Ingreso 

· Disminuciones del precio del bien Sustituto 

· Aumento en el precio del bien Complementario 

· Disminución de los Gustos o Preferencias 

· Publicidad negativa

· Noticias relacionadas negativas

	[image: image18.png]Este gréfico es solo de muestra,
es necesario poner aqui el gréfico
conmovimiento







En cambio hablaremos de una variación en la cantidad demandada cada vez que sea el precio del producto el que cambie. Gráficamente implicara un movimiento dentro de la misma función de oferta 
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4 DEMANDA INDIVIDUAL v/s DEMANDA DE MERCADO
Cada individuo tiene su propia estructura mental y se enfrenta a distintas situaciones, es así que no debe extrañar el hecho de que cada persona tenga su propia Demanda frente a un determinado bien,  la cual no necesariamente debe ser parecida a la del resto de los individuos que componen el mercado.

            Por ejemplo: Supongamos que existen tres individuos cuyas demandas por un bien son las siguientes. 

	[image: image21.png]P 3 .
o0 o0 o0
40 w0 ©
20|t 20 ot 20 .
o o o
s 15 30 45 55075






Lo anterior implica que si quisiéramos determinar cual es la demanda para este bien en el mercado (suponiendo que solo existen estos tres individuos), se debe  sumar horizontal de toda la cada una de las demandas individuales de los consumidores que componen el mercado. Así para el caso anterior tendríamos que la Demanda de mercado sería:
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Conocimiento 9:

 LA OFERTAS

1 ASPECTOS GENERALES
Con respecto a la Oferta podemos decir, que en la medida en que aumenta el precio del bien la cantidad que los productores están dispuestos a ofrecer es mayor, y en la medida que dicho precio disminuye la cantidad ofrecida también. Lo anterior se4 explica su recordamos que un alza de precios en el mercado implica escasez, razón por la cual es el momento para los productores de ofrecer más, en cambio una disminución  del precio implica sobre-abundancia por lo cual es el momento para que los productores disminuyan su producción.
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DEFINICIÓN:
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Dado que la función oferta está compuesta de infinitas combinaciones, algunas de estas pueden ser representadas a través de una tabla, donde se presentan los diferentes precios y las cantidades que una empresa estaría dispuesta a producir a cada uno de estos precios. Por ejemplo: la siguiente tabla representa las cantidades de sacos de cemento que una empresa  estaría dispuesta a vender a los diferentes precios durante un mes.

	 Precio del saco
	Cantidad ofrecida de saco

	  $7.000

  $6.000

  $5.000

  $4.000

  $3.000  
	  120"u"

90"u"

60"u"

30"u"

0"u"


 

	[image: image26.png]Obs.; La OFERTA y la cantidad ofrecida no es lo misma, ya que esta dltima carresponde a un

determinao numero de unidades asociadas a un precio detsrminado. En cambio la Oferta es
el conjunto de infinitas combinaciones de precios y cantidades ofrecidas







 La representación gráfica de la tabla anterior seria:
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Cada una de las combinaciones de precio y cantidad se encuentran representadas gráficamente como un punto. Dado que la oferta está compuesta por infinitas combinaciones de precio y cantidad, en definitiva en el gráfico existirán infinitos puntos que representen cada una de estas combinaciones. Por lo tanto dichos  puntos formarán una línea, que pasará a ser la representación gráfica de la función de oferta.
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Se puede apreciar que la función  de oferta tiene pendiente positiva, esto se debe  a que existe una relación directa entre el precio y la cantidad ofrecida

2.- VARIABLES QUE DETERMINAN LA OFERTA
 a) AVANCES TECNOLÓGICOS: Los avances tecnológicos implican mayor eficiencia, lo cual genera que la producción se hace más rápida, o bien,  más barata. Por ende lo anterior trae
 Como consecuencia  variaciones en los niveles de producción.
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 b) COSTOS: Es un ítem bastante amplio ya que existen un sin número de elementos que influyen en los costos de la empresa. Desde un punto de vista económico se considerará como costos todos los gastos que realice la empresa independientemente si es de tipo productivo o administrativo. 
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 c) ENERGÍA: Se debe reconocer el hecho de que toda empresa necesita de energía  para poder funcionar. Así dependiendo de la disponibilidad de energía a la que se enfrenta la empresa, podemos apreciar que:
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d) CLIMA: Existen producciones que requieren del clima como una materia prima más (agricultura, ganadería, hidroeléctricas, etc.), y por lo tanto las variaciones que puede experimentar el clima influyen en la producción de la empresa.
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e) NORMATIVAS GUBERNAMENTALES: Se debe destacar el hacho de que el Estado en muchas oportunidades con la promulgación de leyes el Estado influye en el actuar de las empresas. Por ejemplo: Impuestos, Exigencias de contaminantes, fitosanitarios, protección al consumidor. Etc. 
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3 VARIACIÓN EN LA OFERTA v/s VARIACIÓN EN LA CANTIDAD OFRECIDA
            Las producciones de las empresas pueden experimentar variaciones en el tiempo, es si que  hablaremos de una variación en la  oferta cada vez que cambie algunas de las cinco variables nombradas en el punto anterior. Gráficamente corresponderá a un desplazamiento paralelo de la función de Oferta, hacia la derecha si es un aumento o hacia la izquierda si es una disminución:

Aumento en la OFERTA 
Provocado por:    

· Aumento en la  Tecnología 

· Disminución en los Costos 

· Aumento en la disponibilidad de Energía 

· Mejoran Condiciones favorables del Clima 

· Aumentan las N. Gubernamentales favorables 
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Disminuciones en la OFERTA 

Provocado por:    

· Disminución en la  Tecnología 

· Aumento de Costos 

· Escasez de Energía 

· Existen condiciones desfavorables en el Clima 

· Aumentan las N. Gubernamentales desfavorables 
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En cambio hablaremos de una variación en la cantidad ofrecida cada vez que sea el precio del producto el que cambie. Gráficamente implicara un movimiento dentro de la misma función de oferta            
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 4 OFERTA INDIVIDUAL v/s OFERTA DE MERCADO
             Cada empresa tiene su propia estructura, tecnología y eficiencia, por lo cual no es de extrañar que para un mismo bien sea posible que existan empresas dispuestas a ofrecer distintas cantidades a igual precio.

            Por ejemplo, supongamos que existen tres empresas, las cuales presentan cada una las siguientes funciones de oferta para un bien determinado.
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Lo anterior implica que si quisiéramos determinar cual es la oferta para este bien en el mercado (suponiendo que solo existen estas tres empresas), se debe  sumar horizontal de todas y cada una de las demandas individuales de las empresas que componen el mercado. Así para el caso anterior tendríamos que la oferta de mercado sería:

    [image: image40.png]OF Empresa 1 + OF Empresa 2 + OF Empresa 3 = OFERTA DE MERCADO
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Conocimiento 10:
EL EQUILIBRIO
1.-  EQUILIBRIO DE MERCADO
Para analizar la situación de equilibrio de un mercado, observaremos que sucede en un mercado cualquiera, por ejemplo el de las manzanas. El cual presenta la siguiente información con respecto a los precios y a las distintas cantidades que tanto oferentes como demandantes están dispuestos a vendes y a comprar respectivamente.

	PRECIO
	qdd
	qof
	Tipo de Exceso

	10
	70
	10
	Exceso de DD

	20
	60
	30
	Exceso de DD

	30
	50
	50
	--

	40
	40
	70
	Exceso de OF

	50
	30
	90
	Exceso de OF


Dado los datos anteriores podemos apreciar que cuando nos encontramos a un nivel de precios bajos (por ejemplo $10, $20), la cantidad demandada por los consumidores excede a la cantidad ofrecida por los productores. Esta situación se conoce como Exceso de Demanda.
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Ahora bien, cuando los precios son altos (por ejemplo $40, $50), es la cantidad ofrecida la que excede la cantidad demandada, es decir, los productores ofrecen más bienes de lo que desean comprar los consumidores a ese precio. Esto se conoce como Exceso de Oferta.
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Sin embargo, existe un precio (para nuestro ejemplo $30) al cual la cantidad demandada por los consumidores es igual a la cantidad ofrecida por las empresas, es decir, no existe ni exceso de Oferta ni exceso  de Demanda. Dicho punto es conocido como el Equilibrio de Mercado, es decir, es aquel punto donde la cantidad demandada es igual a la cantidad ofrecida a un precio determinado.
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Si la situación anterior se representa gráficamente el resultado sería: 
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2.- DESEQUILIBRIOS Y SUS EFECTOS
            Analizaremos ahora que sucede cuando por alguna razón el precio cobrado en el mercado no corresponde al de equilibrio.

a) Precio bajo el equilibrio: Supongamos una situación en la cual el precio que se cobra en un mercado es menos al precio de equilibrio  
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 En esta situación, el precio es tal que los consumidores desean adquirir una mayor cantidad que  la ofrecida por los productores, en otras palabras existe un exceso de demanda.

Esto traerá con sigo ciertas situaciones apreciables a simple vista, como por ejemplo: aglomeración de público, empiezan a llegar más temprano al punto de venta para adelantarse a otros consumidores, se forman filas para poder comprar, y se genera  mercado negro.
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Estas situaciones son verdaderas  “presiones”, las cuales llevan a que el precio del producto empieza aumentar. Sin embargo con esto habrá consumidores que no puedan pagar el nuevo precio y por ende se retiran el mercado. Paralelamente por el lado de los oferentes éstos producen más pues les es más atractivo.

Así en la medida que el precio sube el exceso de demanda comienza a desaparecer, es necesario destacar que esto no ocurre automáticamente, sino que puede llevar largo tiempo.

El alza de precio se detendrá cuando el exceso de demanda haya desaparecido es decir cuando nos encontremos nuevamente en equilibrio. 

b) Precio sobre el equilibrio: Supongamos una situación en la cual el precio que se cobra en un mercado es mayor al precio de equilibrio
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En este caso cuando el precio cobrado esta por sobre el precio de equilibrio, la cantidad ofrecida por los productores es mayor que la cantidad demandada por los consumidores. Esto trae con sigo que los productos empiecen a acumulare en las bodegas, lo cual obviamente trae con sigo problemas, si se  prolonga por mucho tiempo, por ejemplo: pérdidas, robos, productos que se estropean, que pasan de moda, etc.

Desde el punto de vista del productor estas situaciones no son nada convenientes, por lo que la forma más rápida de hacer disminuir los inventarios es disminuir el precio del producto.

Una vez que el precio ha empezado a disminuir la cantidad demandada comenzara a aumentar y la cantidad ofrecida disminuirá, por lo que el exceso de oferta comienza a disminuir.
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 Esta baja de precio se detiene cuando el exceso de oferta desaparece, es decir, cuando nuevamente hemos llegado al equilibrio

CLASE 8

Conocimiento 11:

 EXCEDENTE DEL CONSUMIDOR Y DEL PRODUCTOR
A continuación analizaremos un concepto denominado Excedente, el cual surge de la formación del equilibrio de mercado. Así, existirá tanto un excedente para el consumidor como un excedente para el productor, los cuales a continuación explicaremos:

a) Excedente  Del Consumidor:
La función de demanda representa  las cantidades que una persona está dispuesta a comprar a determinados precios. Dichos precios corresponden por tanto a los máximos precios que un individuo está dispuesto a pagar por un número determinado de unidades
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Sin embargo, no siempre el individuo paga el máximo precio que estaba dispuesto, ya que en ocasiones paga menos de eso, generándose así un “ahorro” para el individuo  el que se conoce como el Excedente del Consumidor, el cual podemos definir como: Conjunto de todas las diferencias que existen entre los precios que el consumidor está dispuesto a pagar por las unidades y los precios que en definitiva pagaron ellas. 

Supongamos un mercado cualquiera en el cual se cobra un precio de equilibrio de $100. 
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Dado que las combinaciones de precio y cantidad que forman una demanda son infinitas, se generarán infinitas diferencias entre los precios máximos que el individuo está dispuesto a pagar y los precios que en definitiva paga 
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b) Excedente Del Productor: 
La función de Oferta representa las combinaciones de precio y cantidad a las cuales una empresa está dispuesta ofrecer un bien en el mercado. Dado lo anterior, dichos precios vienen a ser los precios mínimos que la empresa estaría dispuesta a recibir por las unidades que ofrece.
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Sin embargo, no siempre la empresa recibirá el mínimo precio que estaba dispuesta a recibir, ya que en ocasiones recibe un precio mayor, generándose así una suerte de “ganancia” para el productor la cual conoceremos como Excedente del Productor, el cual definiremos como: Conjunto de todas las diferencias que existen entre los precios que  el productor estaba dispuesto a recibir por las unidades y los precios que en definitiva recibió por ellas
Supongamos un mercado cualquiera en el cual se cobra un precio de equilibrio de $500.  
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Dado que las combinaciones de precio y cantidad que forman la oferta son infinitas, se generarán infinitas diferencias entre los precios mínimos que la empresa está dispuesta a recibir y los precios que en definitiva recibió


CLASE  9

  Conocimiento 12: 

ELASTICIDAD

1 ELASTICIDAD PRECIO DE LA DEMANDA

Sabemos que cuando varía el precio de un bien la cantidad demandada de este también lo hace, sin embargo, dicha variación no necesariamente es en la misma proporción. 
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En otras palabras hay demandas por algunos bienes que son más sensibles que otras ante variaciones en el precio. Por lo tanto resulta interesante poder determinar este grado de respuesta  que presenta la qd ante una variación en el precio, la cual lo realizaremos a través de la determinación de la Elasticidad Precio de la Demanda
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Fórmula: (En este caso “q” corresponde a la cantidad demandada)
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1.1 CLASIFICACIÓN DE LA DEMANDA A PARTIR DE SU  ELASTICIDAD 
En general la Elasticidad Precio de la Demanda tomará valores negativo, debido a la relación inversa que existe entre el precio y la cantidad  demandada.  Por lo tanto las Elasticidad de la Demanda tomará valores que van del cero hasta el Infinito, pero siempre en el rango de los números negativos. Para clasificar las demandas de acuerdo a su elasticidad, partiremos con una demanda absolutamente insensible hasta llegar a lo más sensible

 a) Demanda Absolutamente Inelástica:  e = 0
Corresponde a aquella demanda que ante variaciones en el precio la cantidad demandada no varía, es decir independientemente del precio la cantidad demandada siempre es la misma.
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b) Demanda Relativamente Inelástica:    -1 < e <  0
Corresponde a aquella demanda que ante variaciones en el precio la cantidad demandada varia en una menor proporción.
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c) Demanda Unitaria: e =  -1
Corresponde a aquella demanda que ante variaciones en el precio la cantidad demandada varia en igual proporción.
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d)  Demanda Relativamente Elástica: ¥  < e < -1
Corresponde a aquella demanda que ante variaciones en el precio la cantidad demandada varia en una mayor proporción.
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e) Demanda Absolutamente Elástica:  e = - ¥
Corresponde a aquella demanda que ante variaciones en el precio la cantidad demandada se indefine 
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1.2. RELACIÓN ENTRE EL INGRESO DEL PRODUCTOR Y LA ELASTICIDAD PRECIO DE LA DEMANDA
Las variaciones en los precios traen consigo variaciones en la cantidad demandada, y por ende esto afecta el Gasto que realizan los Consumidores en dicho bien, y con ello el Ingreso del Productor. Sin embargo, hemos visto que dichas variaciones no siempre son proporcionales, por lo cual es posible que en ocasiones ante una misma variación en el precio el Gasto del Consumidor (y por ende el ingreso del productor) aumente o disminuya, todo dependerá de la Elasticidad de la Demanda que presente el bien. Así tenemos los siguientes casos:

a) Absolutamente Inelástica:  e = 0
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b) Relativamente Inelástica:    -1 < e <  0
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c) Unitaria: e =  -1 
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d) Relativamente Elástica:[image: image65.jpg]@ <e<-1
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 e) Absolutamente Elástica: [image: image67.jpg]
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1.3.- VARIABLES QUE DETERMINAN LA  ELASTICIDAD PRECIO DE LA DEMANDA
En general, hemos podido apreciar que existen bienes que son más sensibles ante variaciones en el precio, o sea son más elásticos, mientras que otros son más insensibles, es decir, son más Inelásticos. Por lo tanto es interesante determinar que variables o características hacen que un bien sea más sensible que otro ante cambios en el precio. Al respecto se destacan cuatro características.

a) Tipo de necesidades que satisface el bien 
Si un bien satisface una necesidad básica, al consumidor le será difícil bajar el consumo de dicho bien cuando éste suba de precio, por lo que ante esta situación la cantidad demandada tiene a disminuir muy poco, lo que se traduce en que la demanda de este bien sea más insensible ante variaciones en el precio, es decir más inelástica. 
Por el  contrario si hablamos de un bien que satisface necesidades menos importantes para la sobre vivencia del individuo (necesidades de pertenencia, o de autorrealización) es probable que cuando suba de precio, su consumo tienda a disminuir drásticamente, haciendo por lo tanto que su demanda sea más Elástica.

b) Número de bienes sustitutos que presenta el bien 
· Si un  bien presenta muchos sustitutos y éste sube su precio, al consumidor  le es muy fácil remplazarlo ya que tiene una gran gama de alternativas, razón por la cual el consumo de dicho bien tiende a disminuir fuertemente. Por otra parte, si el mismo bien baja de precio, su cantidad consumida tiende a aumentar en una gran proporción, ya que existirán consumidores de todos los otros mercados que empezarán a remplazar los otros bienes por éste que ha bajado de precio. Lo anterior convierte a este producto en cuestión, en un bien que tiende hacia lo Elástico ya que ante alzas o bajas en el precio su cantidad varia en gran proporción. 

· Por el contrario, un bien con pocos sustitutos tiende a ser más Inelástico, ya que si sube su precio el consumidor no tiene con que remplazarlo, mientras que si el precio baja no recibe muchos consumidores de otros mercado, razón por la cual ante variaciones en su precio la cantidad demandada varía muy poco. 

· Ejemplo: 
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c) Importancia del bien en el presupuesto de la persona
· Cuando el gasto que realizamos en un bien en particular ocupa un gran porcentaje de nuestro presupuesto, dicho bien tiende a ser más Elástico ya que ante alzas en su precio nuestro presupuesto sufre un gran trastorno lo que nos obliga a reducir drásticamente la cantidad consumida. Con lo cual la cantidad demandad varia en gran proporción con respecto a la variación en el precio. 

· En cambio, cuando el gasto que realizamos en un bien es pequeño dentro del presupuesto, una alza o baja en su precio no lo afecta mayormente, por lo que se tiende a consumir prácticamente lo mismo, razón por la cual dichos bienes tienden a ser más bien Inelásticos, ya que ante una variación en el precio la cantidad demandada varia menos que proporcionalmente. 

· Ejemplos de bienes de mucha importancia en un presupuesto familiar: Arriendo, carne, salud, educación, etc. 

· Ejemplos de bienes de poca importancia en un presupuesto familiar: Sal, fósforos, velas, condimentos, agua, etc. 

d) Extensión en el tiempo:
Mientras más tiempo pase de la variación en el precio de un bien, la función de demanda tiende a ser mas Elástica,  ya que si por ejemplo, el precio ha subido el consumidor tiene el tiempo suficiente para encontrar bienes sustitutos con que remplazarlo, mientras que si el precio baja el consumidor encontrará nuevos usos para el bien y de esta forma aprovechar su menor valor. En ambos casos la cantidad demandada tiende a variar en una gran proporción.
Por el contrario si el tiempo transcurrido es poco, la demanda tiende a ser mas Inelástica ya que el consumidor no logra reaccionar, razón  por la cual, no alcanza a encontrar nuevos sustitutos cuando el precio sube, ni le da nuevos usos al bien cuando éste baja su precio. En ambos casos la cantidad demandada tiende a variar en una menor proporción.

Clase 10
Conocimiento 12: ELASTICIDAD

. ELASTICIDAD PRECIO DE LA OFERTA
Sabemos que cuando el precio de un bien cambia su cantidad ofrecida también lo hará, sin embargo dichas variaciones no necesariamente son proporcionales. Así, la Elasticidad Precio de la Oferta nos ayuda a medir dichas variaciones
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Formula :(En este caso “q” corresponde a la cantidad ofrecida)
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2.1. CLASIFICACIÓN DE LA OFERTA A PARTIR DE SU ELASTICIDAD
 

En general la Elasticidad Precio de la Oferta tomará valores positivos, debido a la relación directa que existe entre el precio y la cantidad  ofrecida.  En otras palabras la Elasticidad de la Oferta tomará valores que van del cero hasta el Infinito, pero siempre en el rango de los números positivos. Para clasificar las Ofertas de acuerdo a su elasticidad, partiremos con una Oferta absolutamente insensible hasta llegar a lo más sensible

a) Oferta Absolutamente Inelástica: e = 0
Corresponde a aquella oferta que ante variaciones en el precio la cantidad ofrecida no varía, es decir, independientemente del precio la cantidad ofrecida siempre será la misma
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c) Oferta Relativamente Inelástica:    0 < e < 1
Corresponde a aquella oferta que ante variaciones en el precio la cantidad ofertada varia en una menor proporción.
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 c) Oferta Unitaria: e =  1
Corresponde a aquella oferta que ante variaciones en el precio la cantidad ofrecida varia en igual proporción.

[image: image75.png]Graficamente la funcion de Oferta
tiende a ser diagonal




                                   

 

d) Relativamente Elástica:   [image: image76.jpg]l1<g<w




Corresponde a aquella oferta que ante variaciones en el precio la cantidad ofrecida varia en una mayor proporción.
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e) Absolutamente Elástica:    [image: image78.jpg]



Corresponde a aquella oferta que ante variaciones en el precio la cantidad ofrecida se indefine
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2.2 VARIABLES QUE DETERMINAN LA ELASTICIDAD PRECIO DE LA OFERTA.
En general podemos decir que la elasticidad que presenta una función de Oferta depende de la capacidad de respuesta que presenten los productores ante algún cambio en los precios, Esta capacidad de reacción depende básicamente de las características del proceso productivo del bien, como así también el plazo de tiempo considerado para la reacción.

Hay que tener presente que existe un gran número de variables que influyen en la elasticidad de la oferta sin embargo a continuación mencionaremos las más representativas.

a) Materia Prima muy específica:

Al hablar de  materia prima muy específica nos referimos a aquellas que por sus características no pueden ser remplazadas fácilmente, que son relativamente escasas, y difíciles de  conseguir, por lo cual, generalmente su precio es elevado. Por ejemplo, materias  primas muy específicas pueden ser las que se utilizan para elaborar algunos fármacos, las que utilizan los restaurantes de comida internacional (sobre todo si es comida exótica), las utilizadas en las ópticas, etc.  En cambio existen procesos productivos que utilizan materia prima que es bastante abundante y fácil de conseguir, Por ejemplo: un autoservicio de comida rápida, panaderías, industria de ropa juvenil, cuadernos, etc.

Así  podremos observas que mientras más difícil de conseguir sea la materia prima, es decir, más específica, la función de Oferta tiende a ser mas Inelástica. Por lo tanto, si el precio del bien sube, aunque para el productor sea atractivo aumentar la producción,  no puede hacerlo con tanta rapidez, ya que la materia prima es difícil de obtener. Es posible  que deba en algunos casos traerla desde el extranjero, lo que por sí solo ya implica un tiempo de espera. Adicionalmente no  debemos olvidar que esta materia prima es generalmente cara, razón por la cual la empresa tal vez no se encuentre en condiciones financieras como para realizar un aumento en sus pedidos, y por ende debe buscar financiamiento, el cual no siempre se consigue. En cambio, si el producto utiliza materia prima que se encuentra en abundancia, la Oferta del bien tiende a ser mas Elástica, dado que frente a un alza en el precio es posible aumentar la producción fácilmente. Esto se debe  a que es fácil hacer nuevos pedidos a los proveedores de las materias primas. Así también, si por alguna razón nuestros proveedores no nos pueden surtir de la materia prima requerida, como es abundante, nos será bastante fácil encontrar otros que satisfagan nuestros requerimientos. Por último, esta materia prima es relativamente barata, por lo que no requiere de una gran inversión de parte de la empresa.

b) Mano de obra especializada:
En general diremos que mientras más especializada sea la mano de obra que requiere un proceso productivo su función de Oferta tiende a ser mas Inelástica, ya que ante variaciones en el precio es más difícil variar el nivel de producción. Esto se debe a que si por ejemplo el precio  de un bien aumenta, requeriremos de más trabajadores para aumentar la producción, pero si estos son muy especializados tienden a ser escasos, caros, y si el proceso productivo es muy particular, incluso puede que requieran una capacitación adicional. Ejemplos de procesos productivos y mano de obra: Hospital - médico, Restaurante - chef, Laboratorio - bioquímico, etc.

En  cambio, si el proceso productivo requiere de mano de obra que sea relativamente abundante la función de Oferta del bien tiende a ser más Elástica, ya que ante una variación en el precio la cantidad ofrecida es fácil de variar. Ejemplos de manos de obra abundante y de poca especialización: vendedores de tienda (librerías, tiendas de departamentos, jugueterías, etc.), auxiliares de aseo,  etc.

 

c) Capacidad instalada ociosa:
Entenderemos por capacidad instalada ociosa a la infraestructura (edificios, maquinaria, instalaciones, herramientas etc.) que la empresa posee pero que por una u otra razón no ocupa. Así cuando una empresa tiene capacidad instalado ociosa su función de Oferta tiende a ser mas Elástica, ya que si por ejemplo, el precio del bien aumenta, la empresa cuenta con la infraestructura necesaria para aumentar la producción, sin que deba incurrir en mayores costos monetarios o de tiempo. Por lo tanto la cantidad ofrecida aumenta en gran proporción

En cambio cuando una empresa funciona sin capacidad ociosa, o sea a su máxima capacidad, su función de oferta tiende a ser mas Inelástica, ya que si por ejemplo el precio sube a la empresa le será difícil aumentar su producción pues deberá ampliarse, ya sea comprando mas maquinaria, creciendo en infraestructura, etc. lo cual no es fácil pues implica tiempo y dinero. Por lo tanto la cantidad ofrecida aumenta solo en una pequeña proporción. 

d) El tiempo:
Adicionalmente a lo anterior debemos considerar el factor tiempo, ya que si un oferente quiere hacer variar su nivel de producción ante una variación en el precio, será necesario entre otras cosas, considerar el número de trabajadores, la disponibilidad de las maquinarias, la infraestructura de la empresa, los canales de distribución, etc.

Por lo tanto, mientras más tiempo pase, mas Elástica tiende a ser la función de Oferta, ya que le hemos dados al oferente el tiempo necesario para que se adecue a la nueva situación, y pueda así hacer variar su nivel de producción.  En cambio, en el corto plazo, la Oferta tiende a ser mas Inelástica ya que no ha pasado el tiempo suficiente como para que el oferente se adecue a la nueva situación y por lo tanto su producción tiende a variar muy poco.

3. ELASTICIDAD CRUZADA
Sabemos que en ocasiones la variación en el precio de un bien afecta la demanda de otro bien y por ende su cantidad demandada. Sin embargo las variaciones que experimenta la cantidad demandada de un bien no necesariamente son proporcionales a las variaciones en el precio del otro bien. Es así que la Elasticidad Cruzada ayuda a medir dichas variaciones.
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Formula:  (considerando A y B como dos bienes)
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3.1.- CLASIFICACIÓN DE LOS BIENES DE ACUERDO A LA ELASTICIDAD CRUZADA
 

La Elasticidad Cruzada puede tomar cualquier valor, es decir, puede ser un número positivo o negativo. Dependiendo el valor que tome dicha elasticidad podemos clasificar los bienes, ya sea en sustitutos, complementario o independiente.

a) Si la Elasticidad Cruzada entre A y B > 0
Cuando la Elasticidad Cruzada entre dos bienes es un número mayor que cero, entonces diremos que existe una relación directa entre el precio del bien B y la cantidad demandada del bien A. Por lo tanto A y B son bienes sustitutos.
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b) Si la Elasticidad Cruzada entre A y B < 0
Cuando la Elasticidad Cruzada entre dos bienes es menor que cero, entonces diremos que existe una relación inversa entre el precio del bien B y la cantidad demandada del bien A. Por lo tanto A y B son bienes complementarios
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c) Si la Elasticidad Cruzada entre A y B = 0
Cuando la Elasticidad Cruzada entre dos bienes es igual a cero, entonces diremos que entre el precio del bien B y la cantidad demandada del bien A no existe ninguna relación. Por lo tanto A y B son bienes independientes
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4. ELASTICIDAD INGRESO
Sabemos que  la variación en el Ingreso de los individuos afecta la demanda, y por ende  la cantidad demandada. Sin embargo las variaciones que experimenta la cantidad demandada de un bien no necesariamente son proporcionales a las variaciones en el Ingreso del individuo. Así la Elasticidad Ingreso  ayuda a medir dichas variaciones.
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Formula: 
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4.1.- CLASIFICACIÓN DE LOS BIENES DE ACUERDO A LA ELASTICIDAD INGRESO
La Elasticidad ingreso puede tomar cualquier valor, es decir, puede ser un número positivo o negativo. Dependiendo de dicho valor es posible clasificar los bienes, ya sea en Suntuarios, Normales o Inferiores.

a) Elasticidad Ingreso mayor que uno  [image: image87.jpg]1<g




Corresponde a aquellos  bienes, que ante una variación en el ingreso del individuo la cantidad demandada varia en igual sentido pero en una mayor proporción. A estos bienes se les conoce como Suntuarios, Superiores  o de Lujo.
b) Elasticidad Ingreso entre cero y uno  [image: image88.jpg]O<&g <1




En este caso ante una variación en el Ingreso del consumidor, la cantidad demandada varía en igual sentido, pudiendo  presentarse  tres casos distintos:
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                Ante la variación en el ingreso la cantidad demandada permanece constante
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     Ante la variación en el ingreso la cantidad demandada varía menos que proporcionalmente
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          Ante la variación en el ingreso la cantidad demandada varía en la misma proporción

Los bienes que están dentro de esta clasificación se les conocen como bienes Normales
 c) Elasticidad Ingreso menor que cero:  [image: image92.jpg]5< 0




En este caso ante una variación en el Ingreso del consumidor, la cantidad demandada variará pero en sentido inverso, es decir:

Aumenta el ingreso      [image: image93.jpg]


        disminuye la cantidad demandada

Disminuye el ingreso    [image: image94.jpg]


        aumenta la cantidad demandada

A estos bienes se les conoce como bienes Inferiores.
 
Clase  12
Conocimiento 1: INTRODUCCIÓN
1.- DEFINICIÓN DE MACROECONOMÌA
Aunque no existe una definición única, debido a que los autores tienden a diferir entre ellos, es posible plantear la siguiente definición:
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2.- DIFERENCIA ENTRE LA MACROECONOMÍA  Y LA MICROECONOMÍA  
El enfoque Macroeconómico es el que la diferencia de las otras ramas de la Economía. Para explicar en forma más práctica este hecho, realizaremos la siguiente comparación respecto de algunas de las áreas de estudio de este curso con el que lo antecede:

Diferencias entre la  Microeconomía y la Macroeconomía
                       
	Microeconomía: Estudia
	Macroeconomía: Estudia

	· Un solo mercado individual 
	· Todos los mercados en forma conjunta (Mercado de los Bienes) 

	· La forma como un consumidor maximiza su propio bienestar. 
	· La  Demanda Agregada de Bienes. 

	· Como se  establece el Precio de Equilibrio en un mercado. 
	· Como se mueven todos los precios, es decir, la Inflación. 

	· Establecer el número óptimo de contratación en una empresa. 
	· El comportamiento del nivel de Empleo y Desempleo del país. 

	· Establecer el nivel óptimo de producción en una empresa. 
	· La evolución del nivel de Producción de todas las empresas del país  (Crecimiento Económico). 

	· Mayoritariamente trabaja en una Economía Cerrada. 
	· Trabaja con las exportaciones y las importaciones del país. 

	· El Estado y la Autoridad Económica tiene muy poca participación, en la toma de decisiones           
	· La Autoridad Económica cumple un rol fundamental en la solución de los Problemas Macroeconómicos. 


                                    
3.-  CAMPOS DE APLICACIÓN DE LA MACROECONOMÍA
 

La Macroeconomía principalmente se desarrolla en los siguientes Campos o Ámbitos de Aplicación:

· TEORÍA MACROECONÓMICA: 

 La Teoría Macroeconómica se preocupa de analizar el comportamiento económico a nivel agregado. Esto se realiza a través del establecimiento de Modelos simplificados de la realidad, que tienen la virtud de ser explicativos y predictivos de ella. 

Estos Modelos, que están basados en supuestos de conducta económica, permiten entender la forma en que las diferentes variables macroeconómicas se afectan entre sí. Lo anterior, se logra al encontrar las Relaciones de Causa - Efecto existentes entre ellas. 
Por ejemplo:
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El conocer estas relaciones de Causa - Efecto permite explicar el comportamiento de la Economía y, posteriormente, realizar proyecciones respecto de ella, con un menor grado de incertidumbre y mayor éxito.

 

· CONTABILIDAD NACIONAL: 

Es el registro y análisis de las Variables Macroeconómicas. Lo que permite entender la evolución, comportamiento y tendencias de la Economía en general. De esta forma es posible evaluar lo acertado o no de las decisiones tomadas por la Autoridad Económica.

Por ejemplo, a través del comportamiento de las variables Macroeconómicas es posible apreciar lo que ocurre con el desempleo del país, el nivel de producción, la inversión extranjera, los saldos de la cuenta corriente de la balanza comercial o de pagos, entre otros.

En nuestro país el registro de las variable macroeconómicas está a cargo del Instituto Nacional de Estadísticas (INE) y del Banco Central, los cuales periódicamente entregan en forma pública lo sucedido con los diferentes indicadores económicos. Sin embargo, también existen otras instituciones de gran prestigio que llevan su propia contabilidad, y que permiten validar las cifras oficiales, como por ejemplo: el Instituto de Economía de la Universidad Católica y el de la Universidad de Chile. 

La Contabilidad Nacional entrega cifras, las que consideradas individualmente no entregan una información completa, ya que corresponderían a una ¿fotografía de un solo momento ¿Por lo tanto, es necesario que estos datos se comparen con los valores de períodos anteriores de la misma variable, a fin de identificar: evoluciones, comportamiento, tendencias y proyecciones. Al respecto siempre se deben utilizar cifras reales y no nominales. Además, es muy conveniente realizar comparaciones con relación a lo ocurrido en otros países y economías.

	Años
	%IPC 

	1993
	12,2

	1994
	8,9

	1995
	8,2

	1996
	6,6

	1997
	6,0

	1998
	4,7

	1999
	2,3

	2000
	4.5

	2001
	2.6

	2002
	2.8

	2003
	1.1

	2004
	2.4

	2005
	3.7
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Por ejemplo:    Solo cuando observamos la evolución de la variación anual del Índice de Precios al Consumidor (IPC) podemos darnos cuenta claramente la tendencia decreciente que la Inflación ha tenido en Chile, en los últimos 13 años.   

POLÍTICA ECONÓMICA:
Son las herramientas económicas que posee la Autoridad Económica (Presidente de la República, Ministro de Hacienda, Presidente del Banco Central, etc.) para enfrentar y resolver los Problemas Macroeconómicos que afectan al país. 

Las Políticas Económicas se aplican directamente en diferentes mercados, a partir de los cuales tienden a afectar a toda la Economía. Al respecto las principales son:
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Es importante destacar que esta área de aplicación de la Macroeconomía, es una de las pocas en que se puede llegar a utilizar el Enfoque Positivo (Objetivo) y el Enfoque Normativo (Subjetivo) de la Economía. Debido a que, generalmente cuando se realiza el diagnóstico sobre cuáles son los problemas económicos, todos los economistas tienden a coincidir; pero respecto de cuál es la mejor solución  - Política Económica a aplicar -  posiblemente existirán diferentes posiciones.

Modalidades de Aplicación de las Políticas Económicas: 

La Autoridad Económica puede aplicar las distintas medidas económicas de diversa forma e intensidad, dependiendo principalmente del grado de credibilidad que posea y de la gravedad de los Problemas Macroeconómicas que enfrente. Sin embargo, es posible diferenciar dos grandes formas de aplicación:

a) Sintonía Fina:        Consiste en provocar micro o pequeños ajustes para corregir pequeñas desviaciones, respecto de la evolución de la Economía. Es decir, cuando los problemas a solucionar sean pequeños y de fácil solución.

 b)  Política de Choque: Se aplica para provocar un quiebre en la tendencia no deseada del comportamiento de las variables Macroeconómicas, especialmente cuando existen grandes y graves problemas. Además, de esta forma se envía una clara señal al país de que la Autoridad Económica está haciendo ¿algo ¿para solucionar la crisis. Incluso, generalmente se toman varias políticas simultáneamente, lo que se denomina ¿paquete de medidas¿.
También puede darse una suerte de mezcla entre la Sintonía Fina  y Política de Choque. Además, es necesario recordar que toda Política Económica siempre tendrá efectos deseados y otros no deseados.

Conocimiento 2: FLUJO CIRCULAR DE LA RENTA

Se le llama al conjunto de relaciones  de tipo económico que se producen entre las diferentes agentes (familias, empresas, gobierno, sector externo) en cualquier sistema económico.

            Existen dos tipos de relaciones o flujos entre los agentes:

1. Flujo Real: Corresponde al intercambio de cantidades físicas de factores productivos por cantidades físicas de bienes y servicios 

1. Flujo Monetario o Financiero: Es el flujo de ingresos de las familias por la prestación de los factores productivos, y el ingreso de las empresas por la venta de bienes y servicios. 

1.- ECONOMÍA CERRADA Y PRIVADA 
2.1.1. FLUJO SIMPLE
            Agentes económico: 
Familias: Son las unidades domesticas las cuales son propietarias de los factores productivos.

Empresas: Unidades económicas que se encargan  de la transformación de los factores productivos en bienes y servicios.
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 Algunas   Definiciones Importantes:
a) Producto:
Corresponde a la suma del valor de todos los bienes y servicios  finales producidos en un país durante un determinado periodo de tiempo. 
El producto trata de hacer una medida global de lo fabricado en un país, por esta razón es necesario usar una medida común para sumar todos lo distintos bienes y servicios (sacos, kilos, litros, cajas, quintales, etc.) Esta unidad de medida son los precios que existen en el  mercado. Por esta razón, el producto corresponde a la suma del valor, es decir, la suma de todos los:
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      Dentro del producto solo se deben considerar los bienes finales y no los intermedios.

· Bienes Intermedios: Corresponden a aquellos productos  que sirven para producir otros bienes, razón por la cual sufren una transformación (física o química) que los convierte en otros bienes. (no se consideran los bienes de capital, pues estos no sufren transformación) 

· Bienes Finales: Son aquellos productos que ya no sufren ninguna transformación y que se destinan al consumo o como bienes de capital. 

     Por lo tanto, no se debe considerar dentro de la medición y registro del Producto del país los bienes intermedios ya que de hacerlo se estaría haciendo una doble contabilización.

· Producto Nominal y Producto Real                                                  
Se puede apreciar que el producto es la resultante de la multiplicación entre el precio de los bienes y la cantidad producida, es así que el producto puede variar a través de los años por que cambie ya sea el precio o la cantidad. 
Supongamos la producción anual de tres bienes con sus respectivos precios son:

	 
	 
	AÑO1
	 
	AÑO2

	Producto
	 
	Cantidad
	Precio
	Valor de la producción 
	 
	Cantidad
	Precio
	Valor de la producción 

	A
	 
	1000
	$500
	$500.000
	
	1.100
	$500
	$550.000

	B
	 
	500
	$300
	$150.000
	
	300
	$500
	$150.000

	C
	 
	50
	#2.000
	$100.000
	
	25
	$2.500
	$62.000

	 
	 
	Producción Total
	$750.000
	
	Producción Total
	$762.500


Se puede apreciar que en el año 1 la producción total es de $750.000, mientras que para el año 2 aumenta a $762.500. Lo anterior podría llevarnos a pensar que este país está produciendo más bienes. Sin embargo si miramos la tabla veremos que solo uno de los bienes (el bien A) aumentó su producción, mientras que los otras dos (B y C) disminuyeron su producción.

Por lo tanto, si el producto de un país ha aumentado (o disminuido) es necesario verificar si esta variación es consecuencia de una variación en el precio o en la cantidad. Para lo anterior es que  se hace la diferencia entre lo que es el Producto Nominal y el Producto Real. 

· Producto Nominal: Corresponde a la valorización de la producción de bienes finales de un determinado periodo de tiempo, medido a precios de ese periodo, es decir a pesos corrientes. 

El Producto Nominal puede variar por dos razones:
a) Variaciones en los precios de mercado de cada año.
b) Variación en la producción física de bienes 

Entre estas dos razones, la segunda es la más deseable, ya que ello implica un ¿crecimiento ¿del país. En cambio, un aumento del producto por un aumento de los precios no es deseable ya que reflejaría problemas de inflación.

· Producto Real: Corresponde a la valorización de la producción de bienes finales de un determinado periodo de tiempo, valorados a precios de un año base. 

Lo anterior implica que los precios son mantenidos constantes, ya que se elige un año base y la producción de los periodos futuros se valorizará a precios de dicho año base.
Volvamos al ejemplo del cuadro anterior, y calculemos la producción para el año 2 ocupando los precios del año 1

 

	 
	AÑO 1
	
	AÑO 2

	Producto
	 
	cantidad
	precio
	Valor de la producción
	 
	cantidad
	precio
	Valor de la producción

	A
	 
	1000
	$500
	$500.000
	 
	1100
	$500
	$550.000

	B
	 
	500
	$300
	$150.000
	 
	300
	$300
	$90.000

	C
	 
	50
	$2.000
	$100.000
	 
	25
	$2.000
	$50.000

	 
	 
	Producción Total
	$750.000
	 
	Producción Total
	$690.000


Se puede apreciar que si mantenemos constantes los precios la producción total disminuye, lo cual es el resultado de la disminución de las producciones de los bienes B y C, la cual no es compensada con el pequeño aumento en la producción del bien A

· Producto Geográfico (Interno) y Producto Nacional 

Otros productos importantes en la economía, pues sirven como indicadores de crecimiento son el PGB o PIB y el PNB, lo cuales definiremos a continuación                 
· Producto Geográfico Bruto: También conocido como Producto Interno Bruto (PIB), corresponde a la valorización  de todos los bienes y servicios finales, producidos en un determinado período de tiempo dentro del territorio nacional, independientemente si fueron producidos por empresas factores productivos nacionales o extranjeros. Si tomamos como ejemplo nuestro país, entonces deberemos contabilizar lo producido por los chilenos en Chile, mas lo producido por extranjeros en Chile 

· Producto Nacional Bruto: Corresponde a la valorización de todos los bienes y servicios finales, producidos en un determinado período de tiempo, pero producidos por empresas y/o factores productivos nacionales, independientemente si estos se encuentran dentro o fuera del territorio nacional. Si tomamos como ejemplo nuestro país, entonces deberemos contabilizar lo producido por los chilenos en Chile, más lo producido por chilenos en el extranjero. 
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 b) Ingreso
Corresponde a la suma de todos los pagos por el uso o arriendo de los factores productivos, empleados en un determinado periodo de tiempo.

            Al respecto, los nombres de estos pagos son

	Factor
	Pago

	Mano de Obra
	Sueldo o Salario

	Capital
	Dividendos

	Recursos Naturales
	Renta

	Capacidad empresarial 
	Utilidad

	 
	Ingreso


 

1.2.- FLUJO FINANCIERO
Agentes económico: 
Familias: Son las unidades domesticas las cuales son propietarias de los factores productivos.

Empresas: Unidades económicas que se encargan  de la transformación de los factores productivos en bienes y servicios.

Sector financiero: Está compuesto por todas aquellas instituciones que captan y colocan dinero en la economía, como Bancos Comerciales, Bolsa de Valores, A.F.P., etc.
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Algunas Definiciones Importantes
a) Ahorro (se abrevia con una letra ¿s¿) 
· Definición: Corresponde al sacrificio de consumo presente con el fin de obtener un consumo futuro mayor. 

· Instrumentos de ahorro: Todos aquellos que nos entregan rentabilidad. Depósitos a plazo, Fondos Mutuos, Pagaré, Bono. 

· Tasa de interés de  captación: Premio que recibe el ahorrante por el sacrificio de su consumo presente. 

· Estructura del ahorro: El ahorro que una persona realiza puede depender de algunas variables, así a partir de estas tendremos los siguientes tipos de ahorro. 

i)  Ahorro inducido: Es aquel que depende del nivel de ingreso.
ii) Ahorro que depende de r : Si aumenta la tasa de interés entonces aumenta el ahorro y viceversa.
iii) Ahorro Autónomo: Depende de variables ajenas al ingreso y la tasa de interés. Por ejemplo 
- Costumbre
- Idiosincrasia
- Ahorro obligatorio (AFP)

 b) Inversión:

· Definición : Gasto realizado con el fin de adquirir Bienes de Capital 

· Tasa de interés de colocación: Costo que deben pagar los inversionistas por los fondos recibidos que destina a inversión 

· Bienes de Capital: Bienes Finales destinados a la producción de otros bienes  y servicios. 

· Stock de Capital: Conjunto de todos los bienes de capital de la economía 

· Inversión Bruta: Inversión Neta   +   Depreciación 

· Depreciación : Reposición del capital perdido con el fin de mantener el stock de capital inicial 

· Inversión Neta: Aumento real del stock de capital existente. 

  
.2.-  ECONOMÍA CERRADA CON GOBIERNO
Agentes económico: 
Familias: Son las unidades domesticas las cuales son propietarias de los factores productivos.
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Empresas: Unidades económicas que se encargan  de la transformación de los factores productivos en bienes y servicios.
Sector financiero: Está compuesto por todas aquellas instituciones que captan y colocan dinero en la economía, como Bancos Comerciales,  Bolsa de Valores, A.F.P., etc.
Gobierno: Ente administrativo que regula el comportamiento de los individuos a través de la dictación de leyes, decretos, reglamentos, etc.  Con el fin de resguardar y propender al bien común.

Algunas Definiciones Importantes
El Gobierno lleva a cabo una infinidad de actividades y para ello debe interactuar con las empresas pues de ellas demandará los bienes y servicios que sean necesarios. Así también hay actividades que realiza a través de sus propias empresas públicas lo cual implica que debe interactuar con las familias pues de ellas demandará los factores productivos necesarios. 
Todo lo anterior se traduce en que el Gobierno debe contar con un Presupuesto Fiscal, ya  que sus actividades generan egresos, los cuales son conocidos como Gasto Estatal, el que a su vez debe ser financiado a través de la generación de ingresos, los cuales son generados principalmente a través del cobro de impuestos.

 

· Impuestos: Carga expresada en dinero que deben pagar los individuos por hechos o actividades que estén gravadas impositivamente 

· Gasto: Actividades que realiza el Gobierno que implican desembolso de dinero para él. Dicho gasto va desde la construcción de carreteras y hospitales, hasta la entrega de becas y subsidios lo cual se conoce como transferencias. 

En general se reconoce la siguiente relación entre los Impuestos y los Gastos:
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3.- ECONOMÍA ABIERTA CON GOBIERNO
            Agentes económicos: 
Familias: Son las unidades domesticas las cuales son propietarias de los factores productivos.

Empresas: Unidades económicas que se encargan  de la transformación de los factores productivos en bienes y servicios.

Sector financiero: Está compuesto por todas aquellas instituciones que captan y colocan dinero en la economía, como Bancos, Financieras, Bolsa de Valores AFP, etc.

Gobierno: Ente administrativo que regula el comportamiento de los individuos a través de la dictación de leyes, decretos, reglamentos, etc.  Con el fin de resguardar y propender al bien común.

Sector Externo: Sistema económico que se encuentra fuera de las fronteras nacionales y donde existen  familias, empresas, sector financiero, Gobierno etc. pero en el ámbito internacional
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Algunas Definiciones Importantes
· Importaciones: Producción o recursos extranjeros destinados al  consumo del mercado nacional 

· Exportaciones: Producción o recursos nacionales destinados al consumo del mercado internacional 

En este caso se debe tener presente que las familias nacionales pueden no solo comprar los bienes y servicios a las empresas nacionales sino que también pueden hacerlo a las empresas extranjeras generándose así las importaciones. Por otra parte las empresas nacionales pueden destinas parte de su producción a familias en el extranjero generándose así las exportaciones. Este efecto también se produce en lo que se refiere al mercado de factores, sistema financiero, y los requerimientos que tiene el Gobierno, Produciéndose importaciones y exportaciones no solo de bienes sino que también de recursos, servicios financieros etc.

Clase 13 

  Conocimiento 3: EL DINERO

1 DEFINICIÓN, CARACTERÍSTICAS, FUNCIONES, EVOLUCIÓN
CARACTERÍSTICAS 
     El dinero es un medio de intercambio, ya que se usa generalmente para llevar a cabo las transacciones sin embargo para realizar esto debe cumplir con algunas características básicas
· Debe ser aceptado por todos los individuos que conforman la sociedad, ya que es la única forma de poder llevar a cabo las transacciones. 

· Debe ser divisible, es decir debe ser posible de transformar en unidades más pequeñas. De tal forma que sea posible realizar transacciones de cualquier valor, por pequeña que esta sea 

· Debe tener un valor intrínseco mucho menor que su valor facial, es decir el valor que tiene como papel (en el caso de los billetes) o como metal (en el caso de las monedas) que corresponde al valor intrínseco, debe ser menor del valor que en ellos está impreso o acuñado respectivamente, que viene a ser su valor facial. 

FUNCIONES 
a) Como medio de cambio: Ya que sirve para realizar las transacciones habituales de intercambio.

b) Como unidad de cuenta: Ya que el dinero se utiliza para darle valor a las cosas, y a partir de ello hacer comparaciones, mediciones, llevar registros (contabilidad) etc.

c) Como patrón de pagos diferidos: Ya que las unidades monetarias (UF. UTM) que se utiliza en las transacciones a largo plazo están expresadas en dinero, es decir, sirve para expresar pagos a futuro

d) Como depósito de valor con poder de compra generalizado: Ya que se le considera como un activo de la más alta liquidez, es decir, el hecho de tener dinero se le considera una riqueza.

EVOLUCIÓN: FASES HISTÓRICAS DEL DINERO
Antiguamente el intercambio se realizaba a través del trueque, es decir, el intercambio de un bien por otro sin la utilización del dinero como medio de cambio, sin embargo esto presentaba algunos problemas:

· Se requería de una coincidencia de necesidades, es decir, se debía encontrar una persona que tuviera lo que yo necesito, pero que a su vez necesitara lo que yo tengo. 

· La indivisibilidad de los bienes, es decir los bienes no se podían fraccionar en parte más pequeñas para realizar transacciones menores. 

Sin embargo el hombre pasó por varias etapas antes de llegar a los medios de intercambio que utilizamos actualmente estas son:

a) Dinero Mercancía:
            A través de la historia se han usado una serie de bienes como medio de intercambio, Por ejemplo: el ganado, (pecus = ganado, pecuniario), el tabaco, la sal, los esclavos, los cigarrillos, etc. es decir, se  había perfeccionado el trueque valorizando todos los bienes a una unidad en particular, en este caso un bien, el cual, pasaba a tener una doble importancia, como el bien en sí, y como medio de intercambio. Sin embargo la mercancía elegida como medio de cambio debía reunir una serie de requisitos:

· Duraderos: Debe ser algo que no se  deteriore con facilidad, es decir que sea posible su conservación por largos periodos de tiempo. 

· Transportable: La mercancía debe ser posible de transportar con facilidad por lo que artículos de gran volumen y poco valor no sirven para estos efectos. 

· Divisible: Debe ser posible de fraccionar en partes más pequeñas. 

· De oferta limitada: Es decir no debe ser fácil acceder a ella, dado que es la única forma en que tenga un valor económico. 

Es posible apreciar que no todos las mercancías cumplen con las condiciones antes mencionadas, es así como a través del tiempo estas fueron remplazadas por aquellas que mejor se adaptaban a estas condiciones, destacándose los metales y piedras preciosas.

b) Dinero Papel: 
       La utilización del metal como medio de intercambio dio origen a la moneda que conocemos actualmente. Existen muchas teorías respeto al origen de la moneda, sin embargo, existen fundadas razones para creer que las primeras monedas de oro fueron de Creso, rey de Lidia (región de la actual Turquía asiática)  en el siglo VI a. de C. Otros sostiene que habrían nacido en las regiones de Asia Menor donde florecieron las primeras colonias griegas. Por último, hay quienes sostienen que las monedas habrían surgido en Oriente (siglo VII a. De C) 75y que desde allí se habría difundido su uso a Grecia.
Las monedas no siempre han sido conocemos actualmente y es así que su forma ha sido muy variada. Algunas bastantes llamativas se muestran a continuación
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llamativas se muestran a continuación

Dadas las características que se buscaban para el dinero, aparte de las monedas fue el papel uno de los que mejores cumplía con estas condiciones, ya que además de ser fácil de transportar y duradero, en el se puede imprimir el valor que queramos, como así también hacerlo tan divisible como deseemos.

Los primeros en utilizar una suerte el papel como medio de intercambio fueron los chinos.  Hacia el año 200 a de C. comenzaron a extraer una delgadísima capa entre la corteza y el tronco de la morera, llamada “libro” y de la que se extraía una especie de papel. El primer uso de este papel fueron recibos bancarios que comenzaron a usarse como medios de pago. Obviamente no existían los bancos, sino que se trataban de tiendas privadas que aceptaban depósitos de metales preciosos, por los cuales recibían remuneraciones, comprometiéndose a transferir sumas a distancia. 

Lo anterior dio origen a certificados de papel que estaban respaldados por depósitos (que podían ser metales preciosos o todo aquello que tuviera un valor comercial) de igual valor al de los certificados emitidos. Existían “cajas de seguridad” las cuales se fueron poniendo a disposición de las personas para que estas guardaran allí sus metales preciosos y artículos de valor, a cambio se emitía un certificado en el cual se comprometía a devolver  a su dueño sus pertenencias cuando este lo determinara e incluso un representante podía ir a nombre del dueño de las riquezas a realizar compras a regiones remotas utilizando como respaldo los depósitos que éste había realizado. Con el tiempo estos recibos fueron emitiéndose al portador por lo que las transacciones empezaron a realizar a través del intercambio de  papeles.

Dado que los certificados eran respaldados con la riqueza de quienes las depositaban, al hacerse masivo el uso de papel moneda estos tenían impreso la leyenda “convertible en oro conforme la ley”, es decir, los individuos podían cambiar los billetes por una cierta cantidad de oro que fuera equivalente al valor del billete. Dado que las transacciones con billetes eran mucho más fáciles, y que la confianza en el sistema se masifico, ya no fue necesario que dichos billetes fueran convertibles en oro, abandonándose definitivamente esta costumbre. Así en nuestro país, en el año 1959 abandona definitivamente esta costumbre y los billetes ya no fueron convertibles en oro.  
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El dinero conocido actualmente como papel moneda o billete, no tiene ningún respaldo en oro u otro metal, sino que su valor descansa en la confianza de cada individuo, ya tiene la particularidad  de no significar un valor en sí mismo, sino que su valor está de acuerdo con lo que con él se puede compara. El dinero es una convención social y por lo tanto algo artificial.

	Para ver en mayor detalle y con todas sus especificaciones, cuales son los billetes y monedas de nuestro país que se encuentran en circulación en  la actualidad, revisa el sitio  WEB del Banco Central y visita la página de Billetes y Monedas.


 c) Dinero Bancario: Corresponde a los depósitos bancarios (cuenta corriente o cuanta de ahorro a la vista) pero que se consideran como dinero en efectivo pues se utilizan a través de cheques, tarjetas de crédito y tarjetas de débito. 

2.- ROL DE LOS BANCOS COMERCIALES 
La actividad bancaria propiamente tal nace con la moneda, lo anterior se debe básicamente al hecho del gran numero de la acuñación de distintas monedas, lo que obviamente hace surgir la figura del cambista, es decir, alguien que hiciera posible intercambiar monedas de distintas regiones y hacerlas convertibles de tal forma de poder realizar las transacciones (en Grecia más de 1.100 ciudades acuñaban monedas distintas). Los cambios atraían depósitos y su uso dio origen a la principal actividad de la banca, que consistía en préstamos con intereses. Los cambistas tomaron el nombre de banqueros porque  trabajaban detrás de unos bancos o mesas. Con el tiempo además de  realizar cambios empezaron a aceptar depósitos y a conceder préstamos 

Llevado a la actualidad los Bancos Comerciales son instituciones financieras que tiene autorización para recibir depósitos y conceder créditos. Sus reservas deben ser activos disponibles en cualquier momento para satisfacer los requerimientos de los depositantes.

En general las reservas de un banco están compuestas por el efectivo en caja más los depósitos realizados por estos en el Banco Central. Estos depósitos tienen dos finalidades: hacer frente al retiro de fondos de parte de los clientes y cumplir con la exigencia que al respecto hace la autoridad económica. A estas reservas se les denomina encaje

Como toda empresa los Bancos Comerciales persiguen obtener utilidades, por lo que tratarán de prestar los fondos que reciben de tal forma que la diferencia entre los ingresos que reciben y los costos en que incurren sea la mayor posible. Los ingresos los obtendrán de los intereses que cobran por los créditos o préstamos, mientras que los costos, corresponderán a los intereses pagados por los fondos recibidos en depósito de parte de  los clientes más los gastos de operación (sueldos costos de gestión etc.), etc. 

3.-  EL BANCO CENTRAL
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	Los Bancos Centrales operan en la mayoría de los países como organismos autónomos con personalidad jurídica propia, siendo propiedad del Estado. En algunos casos, su autonomía es significativa, como el caso chileno el cual está consagrado en la constitución. Los Bancos Centrales cumplen responsabilidades en el área monetaria, crediticia y cambiaria, Sus tareas principales son preservar el valor de la moneda, es decir, combatir la inflación y reducir las fluctuaciones en la economía.


Las funciones del Banco Central pueden dividirse básicamente en ocho.

a) Emisión: El Banco Central tiene la facultad exclusiva para emitir billetes y acuñar monedas. Los billetes y monedas emitidos por el Banco Central son los únicos medios de pago con poder liberatorio, circulación ilimitada y curso legal en todo el país. 

b) Regulación de la cantidad de dinero en circulación y de crédito: El Banco Central puede abrir líneas de crédito, otorgar refinanciamientos y descontar y redescontar documentos negociables en moneda nacional o extranjera, a las empresas bancarias y sociedades financieras; fijar las tasas de encaje que, deban mantener esas entidades y las cooperativas de ahorro y crédito; ceder o adquirir documentos  o  inversiones a bancos y financieras; y  finalmente, realizar operaciones de mercado abierto (compra y venta de pagarés). 

c) Regulación del sistema financiero y del mercado de capitales: El Banco Central está facultado para regular las captaciones de fondos del público por parte de las empresas bancarias, sociedades financieras y cooperativas de ahorro y crédito; fijar los intereses máximos que puedan pagar las mismas entidades sobre depósitos a la vista; dictar las normas y limitaciones a que deben sujetarse los bancos y financieras en materia de avales y fianzas en moneda extranjera; fijar las relaciones entre las operaciones activas y pasivas de las empresas bancarias, sociedades financieras y cooperativas de ahorro y crédito; reglamentar el funcionamiento de las cámaras compensadoras; y autorizar los sistemas de reajuste que utilicen en sus operaciones de crédito de dinero en moneda nacional las empresas bancarias, sociedades financieras y cooperativas de ahorro y crédito. En las operaciones de crédito de dinero en moneda nacional en que no es parte alguna de estas entidades, se puede pactar libremente cualquier sistema de reajuste, sin necesidad de autorización del Banco Central. 

d) Facultades para cautelar la estabilidad del sistema financiero: Estas atribuciones son fundamentalmente dos: primero, conceder a las empresas bancarias y sociedades financieras créditos en caso de urgencia por un plazo no superior a 90 días, cuando éstas presenten problemas derivados de una falta transitoria de liquidez, operaciones que están dentro de la función de prestamista de última instancia que corresponde a los bancos centrales; y segundo, conceder créditos o adquirir activos a esas mismas entidades cuando hayan presentado proposiciones de convenio o hayan sido declaradas en liquidación forzosa. 

e) Funciones del Banco como Agente Fiscal: El Banco Central, a solicitud del Ministro de Hacienda, puede actuar como Agente Fiscal en la contratación de créditos externos e internos y en aquellas operaciones que sean compatibles con las finalidades de la Institución. 

f) Atribuciones en materia internacional: Son facultades del Banco, entre otras, participar en, y operar con, los organismos financieros extranjeros o internacionales; contratar toda clase de créditos en el exterior; emitir títulos y colocarlos en el extranjero; conceder créditos a Estados extranjeros, bancos centrales o entidades bancarias o financieras extranjeras o internacionales, cuando dichos créditos tengan por objeto facilitar el cumplimiento de los objetivos del Banco; y mantener, administrar y disponer de sus reservas internacionales, ya sea en el país o en el exterior. 

g) Facultades en materia de operaciones de cambios internacionales: El Banco Central tiene la potestad para formular y administrar las políticas cambiarias. No obstante, las políticas de comercio exterior corresponden al Presidente de la República, las cuales son implementadas a través de diversos Ministerios y el Servicio Nacional de Aduanas. El Banco Central conserva, sin embargo, el control de las operaciones de comercio exterior en relación a sus implicancias cambiarias (retorno y liquidación de exportaciones, cobertura de importaciones y fiscalización de precios). 

h) Funcionen estadísticas: El Banco Central debe publicar oportunamente las principales estadísticas macroeconómicas nacionales, incluyendo aquellas de carácter monetario y cambiario, de balanza de pagos y las cuentas nacionales.

El Banco Central de Chile fue creado en virtud del Decreto Ley N°486 del 21 de agosto de 1925, promulgado bajo el gobierno de Don Arturo Alessandri Palma. Las mismas disposiciones establecidas en dicho Decreto Ley  autorizaron la constitución de una "Comisión Organizadora del Banco Central de Chile" cuyo objetivo fue explícitamente instituir los aspectos funcionales y de administración de la institución, de manera que quedara en condiciones de comenzar a operar. Fue así como el Banco Central de Chile abrió sus  puertas al público el lunes 11 de enero de 1926.

La experiencia de los países en desarrollo, Chile incluido, sugiere que una de las causas fundamentales de la inflación es el financiamiento del gasto público por parte del Banco Central, e decir se emitían billetes con el fin de financiar los Gastos que realizaba el Gobierno. Por esto la Constitución Política del año 1980 lo prohíbe expresamente. Asimismo, en la Ley Orgánica Constitucional del Banco Central se establece que de ninguna manera podrá el Banco Central dar su garantía ni adquirir documentos emitidos por el Estado, sus organismos o empresas. 

Así también para que el Banco Central efectúe su labor con libertad y al margen de cualquier presión se establece que estará dirigido por un consejo el cual está compuesto por cinco miembros designados por el Presidente de la República, previo acuerdo del Senado. Duran en sus cargos diez años, pudiendo ser reelegidos por períodos iguales, renovándose uno cada dos años. El Presidente del Consejo, que también lo es del Banco, es designado por el Presidente de la República de entre los miembros del Consejo por un período de cinco años, o el tiempo menor que le reste como consejero. El Vicepresidente es elegido por el mismo Consejo de entre sus miembros y dura en el cargo el tiempo que éste le señale. Tanto el Presidente como el Vicepresidente pueden ser reelegidos.

	Si deseas conocer en más detalle la historia del Banco central, su organización y funcionamiento visita su página en esta dirección: http://www.bcentral.cl/esp/fuyorg/funciones/ 


4 DEMANDA Y OFERTA DE DINERO
4.1- DEMANDA DE DINERO
RAZONES POR LAS CUALES LAS PERSONAS DEMANDAN DINERO.
Los individuos poseen riqueza, la cual puede estar representada de diferentes formas, es decir, una persona puede tener riqueza en bienes (casas, automóviles), joyas, obras de arte, deposito en bancos, acciones etc. y también en dinero. Dado lo anterior resulta interesante determinar cuáles son las razones que impulsan a los individuos a tener parte de su riqueza expresada en dinero, en otras palabras cuales son las razones que los impulsan a demandar dinero. Dichas razones son:

a) Para realizar transacciones: Corresponde a aquella demanda de dinero que tiene su origen en el uso es éste para realizar los pagos habituales de compra y venta.

b) Por precaución: Se demanda dinero para hacer frente a los imprevistos, es decir, por seguridad, ya que generalmente los individuos no saben con certeza cuántos pagos tendrán o querrán hacer.

c) Por especulación: Se demanda dinero ante la eventualidad de que en un momento determinado sea atractivo depositar en algún instrumento financiero

VARIABLES DE LAS CUALES DEPENDE LA DEMANDA DE DINERO
Ya vimos cuales eran las razones por las cuales los individuos demandaban dinero, sin embargo dicha demanda puede ser mayor o menor dependiendo de las siguientes variables:

a) Del nivel de ingreso de la persona: ya que en la medida en que el individuo ve aumentado su ingreso requerirá de una mayor cantidad de dinero en la cual expresar dicho ingreso. En cambio si el ingreso disminuye entonces el individuo necesita una menor cantidad de dinero para expresar dicho ingreso.
     Por ejemplo, s el ingreso aumenta la demanda de dinero (L) se desplaza a la derecha
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b) La tasa de interés: el dinero no entrega rentabilidad, ya que este no aumenta con el tiempo, por lo tanto ante la existencia de activos que si entregan rentabilidad (depósitos bancarios, fondos mutuos etc.), mantener dinero en efectivo implicar perder dicha rentabilidad es así, que se plantea que la tasa de interés viene a ser el precio del dinero, por lo tanto:
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4.2- OFERTA DE DINERO 
     Actualmente la oferta de dinero en todo el mundo es realizada solamente  por el Estado, a través de su respectivo Banco Central. El Banco Central, en Chile es el que determina la cantidad de dinero a circular en la economía, ya que con esto consigue entre otras cosas manejar la tasa de interés de la economía. Si el Banco Central decide aumentar la Masa Monetaria de M1 a M2 podremos ver que para una tasa de interés r1 se genera un exceso de Oferta, por lo que como en cualquier mercado dicho exceso de Oferta  genera presiones para que el precio baje, en este caso como el precio es la tasa de interés esta tiende a disminuir hasta llegar a r2, donde la Oferta y Demanda de dinero se encuentran en equilibrio.
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Clase 14

  Conocimiento 4: 
PROBLEMAS MACROECONÓMICOS,   DEFINICIÓN, CONCEPTOS RELACIONADOS Y CAUSAS
1.- DESEMPLEO 
1.1 DEFINICIÓN: 
El desempleo se genera al no emplear en la producción de los bienes y servicios la totalidad de los factores productivos existentes en la economía.
Sin embargo, el desempleo más importante, tanto por razones económicas, sociales, psicológicas etc., es el desempleo del factor mano de obra. Por lo tanto, entenderemos como desempleados a aquellas personas que queriendo trabajar no lo pueden hacer debido a que ninguna empresa demanda sus servicios.

1.2.- FUERZA  DE TRABAJO
Corresponde a aquella parte de la población que se encuentra en edad (15 años o más) y en condiciones  (tanto físicas como  mentales) para trabajar.

            La fuerza de trabajo de un país se divide en:
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a) Población Inactiva: Está formada por aquellas personas que se encuentran en edad y en condiciones de acceder a un empleo, pero que por diversas razones no desean trabajar en forma remunerada: cónyuges que trabajan en labores domesticas, estudiantes, o personas que han renunciado a buscar trabajo.

b) Población Activa: Parte de la población que está en edad y en condiciones de trabajar y que desea hacerlo
            La Población activa se divide en:

· Empleados: Los que tienen un trabajo relativamente estable de donde provienen sus ingresos. 

· Desempleados: Son aquellas personas no tienen un empleo o actividad remunerada, pero que desea tenerla. Lo anterior implica que buscan activamente un trabajo y que están dispuestos a reiniciar su actividad laboral en cualquier momento 

Los desempleados a su vez se dividen en:

· Cesantes: Persona que ha trabajado anteriormente pero que en la actualidad de encuentra sin empleo, y que está haciendo esfuerzos por conseguir trabajo 

· Buscan trabajo por primera vez: Personas que no han trabajado nunca, pero que en la actualidad desean hacerlo y que por lo tanto están haciendo esfuerzo por conseguir un trabajo 

Material de Apoyo 
Definiciones de FUERZA DE TRABAJO, OCUPADOS, DESOCUPADOS utilizado por el INE en la realización de la encuesta mensual sobre desempleo nacional

FUERZA DE TRABAJO

La fuerza de trabajo la constituye toda la población de 15 años y más que se encuentra en la situación de OCUPADOS o DESOCUPADOS.

No forman parte de la fuerza de trabajo los siguientes grupos de personas:

- Población menor de 15 años y

- Población económicamente inactiva, es decir:

· Dueñas de casa

· Estudiantes

· Jubilados

· Pensionados

· Personas que reciben ingresos por concepto de rentas u otra inversión, siempre y cuando no trabajen (Rentistas).

· Personas internadas en instituciones.

· Inválidas, etc.

OCUPADO

Se considera ocupado a toda persona de 15 años ó más que durante la semana anterior a la toma de la encuesta (semana de referencia) se encuentra en una de las siguientes situaciones:

a) Habían trabajado una hora o más por remuneración o ganancia. 

Se encuentran en este caso los siguientes trabajadores:

- Trabajadores del sector público

- Trabajadores del sector privado

- Empleadores

- Personal de Servicios puertas adentro

- Personal de Servicios puertas afuera

b) Habían trabajado una hora o más por cuenta propia independientes

c) Habían trabajado 15 horas o más como familiar no remunerado.

d) No habían trabajado, a pesar de tener un empleo o negocio, por encontrarse temporalmente ausentes de su trabajo por motivos tales como: problemas de salud, vacaciones, problemas de trabajo, problemas personales, mal tiempo, conflictos laborales u otros, etc.

DESOCUPADO

Se considera desocupada a toda persona de 15 años y más que no estaba trabajando en la semana anterior a la toma de la encuesta porque:

a) Estaban cesantes o

b) Buscaban trabajo por primera vez

CESANTE

Se considera cesante a toda persona que desea trabajar y ha hecho esfuerzos definidos por conseguir trabajo durante los dos meses precedentes a la fecha en que es entrevistado. Además, debe haber trabajado anteriormente al período de cesantía en un empleo regular.

BUSCA TRABAJO POR PRIMERA VEZ

Se considera que una persona busca trabajo por primera vez, cuando desea trabajar, ha hecho esfuerzos definidos por encontrar trabajo durante los dos meses anteriores a la fecha de la entrevista y carece de experiencia laboral, es decir, nunca ha trabajado en un empleo regular.

CARACTERÍSTICAS TÉCNICAS DE LA ENCUESTA SOBRE DESEMPLEO

1.     TÍTULO 

Encuesta Nacional del Empleo - ENE.

  

¿Qué es la Encuesta Nacional del Empleo?
· La ENE es una encuesta continua basada en una muestra de viviendas particulares que se actualiza permanentemente y permite medir las características ocupacionales sobre el empleo y desempleo de las personas en edad de trabajar (15 años y más).
      

¿Cuál es el marco muestral?
· La muestra está inserta en el Programa Integrado de Encuestas de Hogares (PIDEH), a través del cual también se pueden investigar otros aspectos sociales y económicos de importancia para el país, relacionados con los hogares.
¿Qué formas y pautas regulan la Encuesta?
· El cuestionario y la metodología se elaboraron bajo normas y pautas internacionales instruidas por la OIT (Organización Internacional del Trabajo)
2.   ORGANISMO RESPONSABLE 
Instituto Nacional de Estadística - INE.
3.   COBERTURA 

Nacional (urbano y rural), con exclusión de las áreas de difícil acceso (0.8% del territorio).

4.   FRECUENCIA 
Mensual.

5.   PERIODO DE RELEVAMIENTO  

A lo largo de cada mes.

6.  PERIODO DE REFERENCIA PARA LA CONDICIÓN DE ACTIVIDAD 

La semana anterior a la de la encuesta.

7.  UNIDADES DE ANÁLISIS  

Personas de 15 años o más que componen las viviendas.

8.     PLAN DE MUESTREO
8.1 POBLACIÓN OBJETIVO: Hogares particulares. Excluye la población que vive en viviendas colectivas (hospitales, cárceles, conventos, cuarteles, etc.), pero incluye la población que reside en viviendas particulares dentro de dichos centros (como porteros, conserjes, etc.).

8.2
UNIDAD DE MUESTREO: El país está dividido en 146 estratos (según su carácter rural o urbano). Cada estrato se particiona en secciones, considerando su fácil identificación en terreno, su homogeneidad, su compacidad, su estabilidad en el tiempo. El tamaño de una sección es de 50 a 200 viviendas, según el carácter rural o urbano del estrato.

8.3
TASA DE MUESTREO: La tasa de muestreo es variable según la región y el carácter rural o urbano de la sección. Una vivienda sobre 90 es encuestada en promedio.

8.4
TAMAÑO DE LA MUESTRA: 37.386 viviendas por trimestre.

8.5 TIPO DE DISEÑO: Probabilística, bietápico, con estratificación geográfica y por concentración de población. Muestras no autoponderadas, independientes.

8.6  ÁREAS DE ESTIMACIÓN: La encuesta produce resultados para total país y regiones.

8.7
FIABILIDAD: El coeficiente de variación de la tasa de desocupación al nivel nacional es de 4,3%.
9.     FORMA DE RECOGER INFORMACIÓN 

9.1
TIPO DE ENTREVISTA: Entrevista directa con cuestionario.

9.2
INFORMANTE: Cualquier miembro del hogar  de 15 años y más de edad.

9.3
TASA DE RESPUESTA: 98%.

9.4
TASA DE NEGATIVAS: Menos de 2%.

9.5
TASA DE AUSENTES: Menos de 2%. La suma de las tasas de negativas y ausentes es 2.

9.6
IMPUTACIÓN DE LA NO-RESPUESTA: No

1.3.- TIPOS DE DESEMPLEO DE ACUERDO A SU ORIGEN
            Generalmente se piensa que el desempleo se genera exclusivamente por una mala situación económica del país. Sin embargo, existen varias razones además de la ya mencionada, que pueden generar desempleo. Dado lo anterior es que existe una clasificación de tipos de desempleo dependiendo de la razón que lo origina, los cuales se presentan a continuación.

a) Desempleo Friccional: Es aquel que está compuesto por aquellas personas que dejan sus empleo con la expectativa de encontrar algo mejor, como así también por aquellos que se incorporan al mundo laboral  buscando trabajo por primera vez. 
Como se puede apreciar independientemente de la situación económica del país, este tipo de desempleados siempre existe. Lo anterior da pie a que una economía se considere en “pleno empleo” cuando el desempleo se encuentra en niveles bajos, ya que se entiende que dicho desempleo es de tipo friccional, y que por lo tanto siempre existirá 

b) Desempleo Estructural: En la economía de cualquier país es posible identificar diferentes sectores productivos (minería, agricultura, turismo etc.). Dichos sectores están en constante evolución, lo que implica que sufren expansiones (aumenta el número de consumidores, crece el número de empresas etc.), contracciones (la demanda disminuye, cierran empresas etc.), o cambios tecnológico. Así cuando un  sector se contrae o sufre un cambio tecnológico, esto puede dar pie a que muchos de los trabajadores que tenían empleo en dicho sector productivo queden desempleados, ya sea por que la empresa en la que trabajaban cerro, o porque no se encuentran capacitados (calificados) para seguir desarrollando su trabajo.

c) Desempleo Institucional: Es que se genera por restricciones directas o indirectas al acceso a empleos, en otras palabras por la imposición de leyes y/o reglamentos que generan situaciones que dan causa a que los individuos no puedan acceder a los puestos de trabajo. Como ejemplo de estas situaciones encontramos la aplicación del Sueldo Mínimo el cual al encarecer el valor de cierta mano de obra obliga a las empresas a reducir el número de trabajadores a contratar. Otro factor es la poca flexibilidad laboral existente en algunos casos (rigidez en el número de horas de la jornada laboral, duración de los contratos etc.), lo anterior implica que existiendo trabajadores dispuestos a trabajar bajo condiciones más flexibles y existiendo empresas dispuestos a contratarlos bajo dichas condiciones no sea posible que dicha contratación se lleve a cabo

d) Desempleo Normal: Los tres tipos de desempleos descritos anteriormente pueden generarse en situaciones de completa normalidad y no indican que la situación económica del país esté en problemas. Esa así que se conoce como desempleo normal a la suma del desempleo Friccional, el desempleo Estructural y el desempleo Institucional

e) Desempleo Cíclico: Corresponde a aquel desempleo que se produce por una mala situación económica, es decir, la capacidad productiva del país disminuye, y por ende se requiere de menos factores productivos, entre ellos la mano de obra, generando así personas desempleadas. En términos estrictos el desempleo cíclico viene a ser la diferencia entre el desempleo normal y el desempleo efectivamente registrado o desempleo total.

	Para revisar cual ha sido en nivel de desempleo en Chile en los dos últimos años revisa la siguiente página: http://www.ine.cl/canales/chile_estadistico/mercado_del_trabajo/empleo/desocupacion/pstsftpexcel/pstsftp.xls


 2.- INFLACIÓN
2.1.- DEFINICIÓN
Es el aumento continuo y permanente en el tiempo del nivel de precios de una economía y corresponde, por tanto, a la perdida continua del poder adquisitivo del dinero.
            Entenderemos por poder adquisitivo, la cantidad de bienes que se puede comprar con el dinero.  Así si los precios suben a través del tiempo con el mismo dinero cada vez podremos comprar menos cosas
Ejemplo:          

· Con $1000 una persona podía hacer en: 

· 2000: 4 viajes en bus.  ($250 el pasaje) 

· 2004: 3 viajes en bus.  ($300 el pasaje) 

Es decir el poder adquisitivo del dinero ha disminuido, y que con la misma cantidad de dinero ahora puede comprar meno.

Los países utilizan indicadores con el fin de medir cual ha sido la variación de los precios a través del tiempo. En Chile se utiliza el IPC. (Índice de Precios al Consumidor), el cual consiste básicamente en generar una “canasta” compuesta por 357 bienes de consumo, de estos bienes se revisan periódicamente sus precios, registrándose de esta forma sus variaciones. 

	Si deseas conocer cuál es la composición de la  CANASTA  y la METODOLOGÍA  utilizada para el cálculo del IPC en Chile, revisa la sección Materiales de Apoyo  del curso, o haz clic en los siguientes links:
Material de apoyo 15: Canasta 
Material de apoyo 16: Metodología del IPC


 

2.2.- ALGUNOS CONCEPTOS RELACIONADOS:        
    
a) Deflación: Corresponde a una disminución generalizada en el nivel de precios, luego es lo contrario de un proceso inflacionario.

b) Hiperinflación: Es cuando la inflación es sumamente rápida y elevada. En general se utiliza este término cuando la inflación es de más de un 1.000% anual.
Este fenómeno surge generalmente como consecuencia de conflictos políticos o de guerras.  Se conoce también como “inflación galopante”. Algunos ejemplos de países que han sufrido de Hiperinflación se  presentan a continuación

Alemania: En 1923 la inflación era de más de un 50% diario.

Agosto /1914                   1 US $ = M$ 4,2
Noviembre/1923              1 US $ = M $4.200.000.000 (Cuatro mil doscientos millones)
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· Grecia: Nov. de 1944: Los precios suben diariamente más de un 100% 

· Hungría : Julio de 1944: Los precios subían diariamente más de   200% 

· Bolivia: 1985: 11.750 % de inflación anual. 

· Argentina : 1989: 3.080 % de inflación anual 

· Chile: 1973: 1.000 % anual aproximadamente después de la liberación de los precios. 

c) Estanflación: Se conoce con este nombre a la combinación simultánea de inflación con estancamiento productivo, es decir, los precios van en aumento mientras que la producción de bienes en el país se estanca, generando problemas de desempleo.

4.2.3.- Causas de la Inflación  
En general la razón por la cual se producen los procesos inflacionarios se debe al rápido aumento en la Demanda por bienes y servicios, el cual ocurre en cortos periodos de tiempo. Lo anterior implica que los productores no alcanzan a reaccionar, por lo tanto se produce un exceso de demanda en los mercados, lo que impulsa un aumento en los precios
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	Por su parte el aumento en la Demanda puede ser fruto de varias razones, sin embargo, la más común es la existencia de un exceso de dinero circulante en la economía, lo cual conjuntamente con una tasa de interés baja (lo que desincentiva el ahorro), estimulan un aumento en el consumo, lo que lógicamente hace aumentar la demanda por bienes y servicios. Si a lo anterior sumamos la existencia de expectativas inflacionarias de parte de los individuos, es decir,  las personas creen que los precios van a subir y por ello adelantan sus compras, lo cual haría que la Demanda aumentara aún mas, el país podría sumirse en un grave problema de inflación


 

3.- CRECIMIENTO
Se plantea que un país crece, en términos económicos, cuando su producción de bienes y servicios aumenta de un periodo a otro. En otras palabras, cuando la autoridad económica plantea que el país crecerá en un 3,5 % esto implica que se producirán 3,5% más de bienes y servicios con respecto al año anterior. El Indicador más utilizado para determinar el crecimiento de un país corresponde al Producto Geográfico Bruto (PGB), también conocido como Producto Interno Bruto (PIB.)
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	PRODUCTO INTERNO BRUTO

	Año
	PIB
Millones de pesos (1996)
	Variación

	1996
	31.237.289
	 

	1997
	33.300.693
	6,6

	1998
	34.376.598
	3,2

	1999
	34.115.042
	-0,8

	2000
	35.646.492
	4,5

	2001
	36.850.288
	3,4

	2002
	37.655.139
	2,2

	2003
	38.130.058
	3,9

	2004
	41.541.807
	6,2

	2005
	44.178.853
	6.3

	Fuente: Banco Central de Chile


Se debe tener claro que el solo hecho de que un país crezca no asegura que su población mejore su nivel de vida, ya que es posible encontrar economías con fuerte Crecimiento pero con un bajo Desarrollo. Entenderemos por Desarrollo a aquella situación en que el nivel de vida de los habitantes de un país ha mejorado, el cual se puede medir a través de múltiples parámetros (mortalidad infantil, analfabetismo, número de profesores por alumno, número de camas por paciente, familias con agua potable, estabilidad política etc. etc.).

 A pesar de lo anterior, el Crecimiento es pilar fundamental para que exista Desarrollo, sin embargo no es suficiente, ya que se requiere que dicho Crecimiento sea percibido por todos, es decir, se busca generar una situación en la cual todos los individuos de la sociedad tengan acceso a oportunidades (educación, trabajo, salud etc.).
     
Por lo tanto el Crecimiento, y en cierta medida en Desarrollo, lo conseguimos cada vez que de una u otra manera se estimula la actividad productiva de nuestro país. Para esto debe existir una fuerte preocupación y  apoyo de parte de la autoridad económica pertinente, quien además tratará de cumplir su rol subsidiario y corregir deficiencias. Lo anterior tiene la finalidad de que el país sea capaz de producir más bienes y servicios, lo cual se traduce en un mayor número de necesidades satisfechas. Paralelamente se generan más empleos y por ende mejores condiciones de vida, lo cual genera la posibilidad a los individuos de acceder a más y mejores bienes y oportunidades. Para lograr lo anterior es necesario estimular la inversión (es decir que se generen mas empresas o que las ya existentes aumenten su capacidad productiva), no solo nacional sino que también la inversión de empresas extranjeras en nuestro país, lo cual se logra con políticas claras, con un clima de estabilidad y seguridad interna, etc. es decir demostrando que nuestro país es seguro para invertir.

4.- SETOR EXTERNO
Los países mantiene un sin número de relaciones con el exterior, en el ámbito político, social, cultural, y por supuesto económico. Así, todos los intercambios en términos económicos que lleva a cabo un país con el exterior, se registran y contabilizan en lo que se conoce como Balanza de Pagos 

Balanza De Pagos: Es un documento contable que registra sistemáticamente todas las transacciones económicas que lleva a cabo el país con el resto del mundo, durante un determinado período de tiempo (generalmente un año)

La Balanza de Pagos se subdivide en varias sub-cuentas, las cuales son:
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Desglose:
· Cuenta Corriente: Es aquella donde se registran todas las transacciones de bienes y servicios 

Está compuesta de:

· Balanza Comercial: Registro de las exportaciones e importaciones. 

· Servicios No Financieros: Registro de las transacciones de servicios, tales como, fletes, seguros transporte, turismo, etc. 

· Servicios Financieros: Registro de pagos por uso de capital, es decir se consideran el pago de intereses por deudas en el extranjero, como así también la remesa de utilidades de inversiones extranjeras en el país. 

· Transferencias  Unilaterales: Registro de transacciones de un solo sentido. Por ejemplo las donaciones a nivel internacional. 

· Cuenta De Capitales: Es aquella donde se registran todas las transacciones de capital, es decir de activos o pasivos 

Está compuesta de:

· Cuenta Inversión extranjera: Se consideran los movimientos de capital extranjero que involucren inversiones directas en el país como así también la inversión de empresas nacionales en el extranjero. 

· Otro Capital: Se incluyen otros movimientos de entradas, como son los créditos internacionales, registrándose tanto las entradas como salidas de estos. En esta cuenta  se considerará las amortizaciones de la deuda externa. En este sentido se consideran tanto los créditos del Sector Público como los del Sector Privado

· Reservas internacionales: Corresponde a los activos internacionales que se encuentran en poder del Banco Central de un país. Dichos activos servirán para realizar pagos en las transacciones internacionales. Estos activos no necesariamente se mantienen en divisas, sino que también es posible encontrarlas en oro e invertidas en mercados financieros extranjeros. En esta cuenta  se registraran las variaciones anuales que experimenten las reservas y no el total de reservas que posee el país. En otras palabras viene a ser una cuenta de resultado de todas las transacciones internacionales. 

En general, cuando en un país se realizan transacciones que implican que entran mas divisas de las que salen, esto se conoce como un Superávit en Balanza de Pagos, y genera un aumento en las Reservas Internacionales del país. Por el contrario cuando el país realiza transacciones que implican que salen más divisas de las que entran, esto se conoce como un Déficit en Balanza de Pagos, y genera una disminución en las Reservas Internacionales del país.

	Si desea revisar la evolución de la Balanza de Pagos desde el año 1996 a la fecha, haz click en el siguiente links del Banco Central: Balanza de Pagos 



Clase 15
  Conocimiento 5.-
 HERRAMIENTAS DE SOLUCIÓN A LOS PROBLEMAS MACROECONÓMICOS: POLÍTICAS MACROECONÓMICAS

Las Políticas Macroeconómicas corresponden a las diferentes herramientas que el Estado puede utilizar con el fin de conseguir ciertos objetivos a nivel Macroeconómico, como por ejemplo solucionar los problemas de desempleo, inflación etc.

En general, la modificación de alguna variable Macroeconómica influye en las restantes, debido a la fuerte interacción que existe entre ellas, razón por la cual muchas veces la elección de cierta política económica arroja tanto resultados deseados como no deseados. Por éste motivo es que la autoridad económica desarrolla políticas en forma periódica a fin de ir regulando los efectos de estas. Así también es posible que realice  varias políticas a la vez con el fin  de contrarrestar los efectos no deseados.

1.- POLÍTICA FISCAL
Es aquella que tiene como finalidad influir sobre la Demanda Agregada de Bienes  y Servicios, (es aquella que reúne todos los bienes y servicios que se transan en la economía), y de esta forma modificar el nivel de Ingreso y producto de la economía. En la práctica la lleva a cabo el Poder Ejecutivo y las herramientas que utiliza son: el Gasto Estatal, las Transferencias y los Impuestos

De la definición anterior se desprenden varios conceptos:

· Gasto: Como ya hemos dicho corresponde a actividades que implican desembolso de dinero para el Estado. Dicho Gasto se refleja ya sea en la compra directa  de bienes y servicios por parte del este  para llevar a cabo sus actividades, como así también el pago de sueldos al personal que trabaja para él. (Funcionarios Públicos, Fuerzas Armadas, Poder Judicial, Diplomáticos etc.) que también se transformará en definitiva en consumo de parte de dichas personas. Así cualquier variación en el Gasto afectará directamente la Demanda de Bienes y Servicios como así también el nivel de producción y de Ingreso de la Economía. 

· Transferencias: Corresponden a aportes que el Estado hace en forma directa a las familias,  razón por la cual afectan su capacidad adquisitiva y por ende su Demanda por Bienes y Servicios. y el Ingreso de la Economía 

· Impuestos: Una variación en los impuestos afectara el Ingreso que las familias tienen disponible para gastar, por ende, variaciones en las tasas impositivas pueden aumentar o disminuir el ingreso disponible y con ello la Demanda de Bienes y Servicios y el nivel de Ingreso de la Economía. 

Dependiendo de cómo afecte el nivel de Ingreso de la Economía la Política Fiscal se puede clasificar en:

a) Política Fiscal Expansiva: Es aquella que tiene como finalidad hacer aumentar la Demanda Agregada de Bienes y Servicio y por ende el nivel de Ingreso de la Economía. Los instrumentos utilizados para lograr lo anterior son:

· Aumento del Gasto 

· Aumento de las Transferencias 

· Disminución de los Impuestos 

b) Política Fiscal Contractiva: Es aquella que tiene como finalidad hacer disminuir la Demanda Agregada de Bienes y Servicio y por ende el nivel de Ingreso de la Economía. Los instrumentos utilizados para lograr lo anterior son:

· Disminución del Gasto 

· Disminución de las Transferencias 

· Aumento de los Impuestos 

2.- POLÍTICA MONETARIA
2.1.- DEFINICIÓN
Corresponde a la modificación de la cantidad de dinero circulante en la economía (masa monetaria) y que tiene como finalidad hacer variar la tasa de interés.
La Política Monetaria es realizada exclusivamente por el Banco Central y tiene distintos instrumentos a través de los cuales llevarla a cabo. Estos se conocen como Fuentes de Emisión.

2.2. FUENTES DE EMISIÓN 
Corresponde a las herramientas que tiene el Banco Central  para modificar la cantidad de dinero circulante en la economía.

a) Operaciones con Bancos Comerciales:

El Banco Central es el Banco de los Bancos, por lo cual los Bancos Comerciales acuden a él cada vez que tienen problemas de liquidez. Así el Banco Central acepta documentos en descuento y les otorga líneas de crédito con lo cual aumenta la cantidad de dinero en la economía. Paralelamente a lo anterior sabemos que los Bancos Comerciales deben depositar parte de los ahorros recibidos en el Banco Central lo cual es conocido como encaje. Por lo tanto si la tasa de encaje es modificada la cantidad de dinero que sale a circulación también se modifica. Así tendremos que: 
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c) Operaciones de Mercado Abierto:

El Banco Central emite Bonos (instrumento financiero) vendiéndolos en el mercado financiero, como así también es posible que compre lo cual afecta la Masa Monetaria de la siguiente forma:
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 d) Mercado de Divisas:

El Banco Central con el fin de influir sobre el mercado de divisas (moneda extranjera, Ej.: Dólares Marco, Peseta etc.) está en condiciones de comprar divisas cuando estas son excesivas en el mercado, como así también puede vender divisas cuando estas son escasas, cuando esto último ocurre, las divisas son sacadas  de las Reservas Internacionales del país. Lo anterior puede provocar los siguientes efectos 
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a) Operaciones con el Gobierno:

Hasta antes de su plena autonomía en 1990, el BCCH podía prestarle dinero al Gobierno de turno a requerimiento de éste. Sin embargo, debido al abuso que se hizo de esta disposición para financiar Déficit Fiscales, que casi siempre resultaban en un aumento de la inflación, esta facultad fue estrictamente prohibida. En todo caso, todavía existen otros países, especialmente latinoamericanos, donde se puede utilizar este tipo de emisión.
En la actualidad el Banco Central de Chile de ninguna manera puede financiar con créditos, directos o indirectos, algún gasto público. 
La situación anterior tiene dos casos de excepción, que deben estar debidamente calificados por el Consejo de Seguridad Nacional mediante oficio secreto, estos son: Caso de Guerra Externa o Períodos previos a ella.
 2.3- CLASIFICACIÓN DE LAS POLÍTICAS MONETARIAS
a) Política Monetaria Expansiva:
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Corresponde a aquella cuando el Banco Central aumenta la oferta de dinero, es decir aumenta la cantidad de dinero circulante o masa monetaria. Con esto se producirá u exceso de oferta en el mercado del dinero que impulsara a que el precio de éste disminuya, es decir, disminuye la tasa de interés.

Dada la disminución en la tasa de interés esto provocara los siguientes efectos a nivel macroeconómico  
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b) Política Monetaria Contractiva:
Corresponde a aquella cuando el Banco Central disminuye la oferta de dinero, es decir disminuye la cantidad de dinero circulante o masa monetaria. Con esto se producirá un exceso de demanda en el mercado del dinero que impulsara a que el precio de éste aumenta, es decir, aumenta la tasa de interés.
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 Dada el aumento de la tasa de interés esto provocara los siguientes efectos a nivel macroeconómico
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3- POLÍTICA CAMBIARIA
            El Mercado cambiario es aquel donde se transa las monedas extranjeras (Dólar, Pesetas, Marcos etc.) las cuales se conocen como divisas. Cumple la función de transferir un poder de compra expresado en moneda extranjera a moneda nacional y viceversa. Como todo mercado este presenta una Demanda una Oferta y un Precio y Cantidad de equilibrio, es así que tendremos que:

· La demanda esta formada por aquellos que por una u otra razón requieren de divisas, por ejemplo: 

 

· Los Importadores 

· Personas que viajan al extranjero 

· Personas e instituciones que tienen deudas en moneda extranjera 

· Inversionistas nacionales en el extranjero  etc. 

 Por su parte la oferta  está formada por aquellos que por una u otra razón traen divisas al país, por ejemplo: 

· Los Exportadores 

· Los turistas extranjeros 

· Personas e instituciones extranjeras que mantienen deudas en moneda nacional 

· Inversionistas extranjeros en el país  etc. 

	[image: image130.jpg]



	Por su parte el  precio en el mercado de Divisas, este se denomina Tasa de Cambio  y corresponde al valor de la divisa expresada en moneda nacional. Por ejemplo: la tasa de cambio del dólar corresponde a   US 1  (dólar) es a $540 (pesos)


Existen varias formas de determinar la Tasa de Cambio en el mercado de Divisas, y es aquí donde entra a intervenir la autoridad económica, ya que es ella la que decidirá de acuerdo a sus objetivos, si influye o no en dicha Tasa de Cambio. La forma como se determina la Tasa de Cambio en una economía recibe el nombre de Tipo de Cambio, existiendo básicamente tres:

· Tipo de Cambio Fijo: En este caso la Tasa de Cambio es determinada por la autoridad económica (Banco Central), es decir, es ella la que determina, según sus objetivos, el valor de la moneda extranjera, y modificándola cuando lo estime conveniente. 

· Semi-fijo o Semi-flexible: La autoridad económica fija una banda de precio para la divisa, es decir impone un Precio Mínimo y un Precio Máximo, entre los cuales la tasa de cambio puede fluctuar libremente. (sistema utilizado en Chile hasta 1999) 

· Libre o Flexible: En este caso la Tasa de Cambio es determinada libremente por las fuerzas del mercado, sin la intervención directa de parte de la autoridad económica (sistema actualmente utilizado en Chile) 

 Por su parte  una variación en la Tasa de Cambio recibirá distintos nombres dependiendo del Tipo de Cambio imperante en la economía. 

	            
	Fijo
	Flexible
	Ejemplo

	Aumento de
La tasa de cambio
	Devaluación
	Depreciación
	1 US$   $510
1 US$   $520

	Disminución de la tasa de cambio
	Revaluación
	Apreciación
	1 US$   $515
1 US$   $509


 

4.- POLÍTICA ARANCELARIA Y PARA-ARANCELARIA
4.1.- ARANCELARIA
El arancel corresponde a una tasa de tipo impositiva que se aplica sobre el valor de los bienes que ingresan al país en carácter de importación.
El objetivo de la aplicación de aranceles es encarecer el precio final de los bienes importados, lo cual tiene como finalidad proteger a la industria nacional, ya que desincentiva la compra de productos extranjeros. Lo anterior se debe a varias razones

· Proteger sectores productivos considerados como estratégico para el país. Por ejemplo: la agricultura 

· Evitar sufrir los efectos del Dumping, que es una competencia desleal de parte de algunos países, ya que los productos son subsidiados razón por la cual tienen la ventaja de poder cobrar precios menores por sus productos, en comparación con aquellos productos que no reciben subsidios. Así con los aranceles, el producto al entrar al país de todas maneras aumenta de precio de tal forma que los productores nacionales pueden competir con él. 

	Si deseas conocer en mayor profundidad que es el Dumping, y casos Chilenos referidos al tema, revisa la sección de Materiales de Apoyo, o haz clic aquí: Material de apoyo 18: El Dumping


· Por razones de presión política y social sobre todo cuando existen sectores productivos importantes que temen a la competencia extranjera pues no son capaz de presentar precios competitivos. 

En Chile durante mucho tiempo  existió una estructura extremadamente compleja y variada en los aranceles, ya que eran diferentes según el sector productivo y el tipo de bien del cual se tratara. (Se llego incluso a aranceles del 140% para algunos bienes de lujo). Sin embargo, desde el año 1979 en que la economía chilena se abre al exterior, los aranceles se emparejaron y han sido reducidos sistemáticamente 

4.2.- PARA – ARANCELARIA
Consiste en limitaciones o requisitos que deben cumplir las importaciones para poder ingresar al país. Tienen la misma finalidad que el Arancel, o sea desincentivar la entrada de producto extranjero, pero en este caso no se realiza encareciéndolo sino que limitándolo en cantidad.    Ejemplos de medida Para - Arancelarias tenemos:- Cuotas de importación, es decir, colocar límites por número de unidades, o cantidad de cajas, toneladas etc. Requisitos de determinados tipos de embalajes, estrictos controles sanitarios, depositar en el Banco Central un porcentaje del valor de la importación etc. Si bien es una medida que algunos países aún utilizan en Chile ha caído en desuso, fruto de los múltiples tratados internacionales.

Fruto de la globalización de las economías la función que realiza la autoridad económica en lo referente a las relaciones internacionales va mucho mas allá de la fijación y aplicación de  Arancel o Para-Aranceles, sino que también involucra la concretización de convenios y tratados en el ámbito internacional que permitan al país una inserción armónica y conveniente que se traduzca en un mayor progreso y un mejor intercambio con el resto del mundo.

	Si deseas conocer cuales son los convenios y tratados internacionales que ha efectuado nuestro país revisa la siguiente página WEB:
http://www.direcon.cl/


 

