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Concepto: Ejercicio relacionado con la aplicación de los conceptos del costo diferencial, específicamente el enunciado se refiere a la decisión de eliminar una línea de producto.
Enunciado:
La empresa Jennings Inc., fabricante de productos para el cuidado del cabello, estudia la posibilidad de eliminar de su línea de producto un enjuague final, que en la actualidad no parece ser rentable. Lo anterior de acuerdo con la siguiente información de sus tres productos.
En lo particular la empresa ha determinado que no debe continuar con la producción y venta del producto denominado “Enjuague Final”.











Producto a eliminar

	Concepto
	Productos
	
	
	

	
	Champú
	Enjuague Final
	Acondicionador
	Total

	1.-Ventas
	$500.000
	$300.000
	$400.000
	$1200.000

	2.-MenosCosto Variable
	
$270.000
	 $202.000
	
$220.000
	
$692.000

	3.-Margen Contribución
	
$230.000
	
$98.000
	
$180.000
	
$508.000

	4.- Menos Costos Fijos
	
	
	
	

	a. Controlables
	$ 56.000
	$59.000
	$45.000
	$160.000

	b. No controlables
	
$100.000
	
$60.000
	
$ 80.000
	
$240.000

	5.-Subtotal (a +b)
	 $156.000
	$119.000
	$125.000
	$400.000

	
	
	
	
	

	Utilidad Final(3-5)
	$74.000
	($21.000)
	$ 55.000
	$108.000


  Utilidad total
utilidad
perdida
utilidad











Solución A:
1.-Beneficios: representan los costos que me evito al eliminar la línea de producto “Enjuague Final”
Elimino:
Costos Variables” $ 202.000
Costos Fijos Controlables $59.000
Total, costos eliminables= $261.000 (más )

2.-Pérdidas: representan los ingresos que dejare de percibir en el caso   de eliminar la línea de producto “Enjuague Final”
Disminución Ingresos:
Ingresos del Enjuague Final=  ($300.000) menos

El hecho de eliminar el producto aludido implica una disminución neta en los ingresos de $39.000 ($261.000 -$300.000).En lo concreto no resulta conveniente la eliminación del producto en cuestión.







Solución B:
Otra forma es el camino más largo en base al siguiente formato:Son los $108.000 menos $39.000 lo que nos arroja un nuevo resultado de  $ 69.000.Se concluye no rentable eliminar el producto Enjuague

	Concepto modificado
	 Nuevo Monto

	Ingreso por Ventas
	

	$1.200.000-$300.000
	                $900.000

	
	

	Menos Costos Variables
	

	$692.000 - $202.000
	                $490.000

	
	

	Nuevo Margen
	                $410.000

	
	

	Controlables
	

	$160.000-$59.000
	               $101.000

	
	

	No Controlables
	

	No se modifican 
	               $240.000

	
	

	 Menos  Sub total  (controlable+ no controlable)
	                $341.000

	
	

	Nueva utilidad al eliminar producto
	              $69.000




